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Конкурентоспособность, качество продукции (услуг), экспортная ориентированность, инновации, Ноу-Хау,  качество жизни населения, национальная безопасность – эти словосочетания все чаще звучат в устах политиков и  экономистов, общественных деятелей и предпринимателей, в прессе и  на телевидении, по радио и на конференциях, в учебных аудиториях и просто при обсуждении проблем нашей жизни – и все это применительно возможностям малого и среднего бизнеса.

Развитые страны, бывшие страны Восточной Европы, страны СНГ- все решают задачи по переходу или уже перешли от использования этих  понятий в разговорах к результатам их применению в конкретных делах. А результаты разные. Понятно лишь одно, что добиться значимых положительных результатов в изменении социально-экономической ситуации в стране вне рамок сырьевого сектора можно только благодаря совместным усилиям государства и бизнеса.

Данные материалы на примере конкретных стран дают представление о путях разработки и опыте  реализации стратегии устойчивого развития стран вне сырьевого сектора в условиях плодотворного сотрудничества малого и среднего  бизнеса и власти при всем многообразии общественно-политического и экономического уклада жизни в  этих странах.

Показательно, что совместно выработанная и реализованная  стратегия развития позволяет в исторически понятные сроки (10-30 лет) значительно изменить экономический потенциал страны и соответственно поднять качество жизни населения. Рост ВВП в 170-290 раз – это исторические факты, подтверждение которым Вы найдете в данных материалах.

Надеемся, что эти материалы будут интересны и полезны не только участникам конференции, но и более широкому кругу деловой общественности при определении стратегии развития и путей ее реализации в России.

Предпринятая попытка использовать схематичную подачу материала привела к тому, что ряд интересных материалов попали в приложения, в  которых более  подробно рассмотрены некоторые особенности реализации стратегии повышения экспортного потенциала малого и среднего бизнеса, а, следовательно, и «попутного»  решения целого комплекса проблем, связанных с вышеперечисленными понятиями и представлениями.
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Развитие инновационного и экспортного потенциала сектора МП в США 

	ВВП страны $10,77трлн; доля МП в ВВП 52%
	$ 5,6 трлн. в 2003 г

	Государственный  бюджет $2,21трлн, доля расходов на инфраструктуру поддержки МСП в госбюджете 0,036%
	$0,8 млрд. в 2003 г.

	Доля МП в общей занятости
	50,1%

	Доля МП в количестве всех предприятий (97,6%)
	22,9 млн. предприятий

	Объём госзаказов размещенных в МП
	$ 40 млрд

	Количество экспортно-ориентированных МП (~1%)
	231 тыс. предприятий

	Объём экспорта США $ 1146 млрд. в 2004 г, в т.ч.
	продукты $ 807,6 млрд.

	
	услуги $ 338,4 млрд

	Доля МП в общем объёме экспорта ( ~30%)
	$ 343 млрд .

	Критерии отнесения к МП:

· количество работающих

· объём годового дохода
	По видам деятельности:

до 100; 500; 750; 1000; 1500.

от $0,75 млн. ----- до$20 млн.


Государственная стратегия расширения экспорта разрабатывается  Координационным Комитетом развития торговли США и нацелена на развитие высокотехнологичных и наукоёмких  продуктов и услуг. К 2037 году ставится задача увеличить долю экспорта  услуг с нынешних  ~30% до 50% . Особое место в государственной политике уделяется развитию экспортных возможностей сектора МП. Для этого, был разработан ряд программ финансовой и технической поддержки экспортно-ориентированных МП. Вопросами развития экспортных возможностей МП занимаются 16 федеральных министерств и ведомств, в их числе: Комитет малого бизнеса в Конгрессе США (http://wwwc.house.gov/smbiz/); Комитет малого бизнеса в Сенате США (http://sbc.senate.gov/); Администрация малого бизнеса США –АМБ (http://www.sba.gov); Министерство торговли США (http://www.doc.gov/). 

Наиболее широкими возможностями в поддержке и развитии  в секторе МП обладает АМБ, в которой был создан Департамент международной торговли (The Office of International Trade – OIT ( http://www.sba.gov/OIT/ , координирующий деятельность всей инфраструктуры развития  экспортных возможностей МП в вопросах   методической, технической, финансовой и организационной помощи. Общий объём экспортных кредитов АМБ по этим программам в 2003 г. составил $700 млн. Краткосрочные экспортные и возобновляемые кредиты предоставляются на срок 1 -10 лет. Кредиты на приобретение оборудования выдаются на срок до 10-15 лет. Долгосрочные кредиты на приобретение недвижимости предоставляются на срок до 25 лет. Финансовые возможности АМБ по развитию экспорта значительно расширяются благодаря тесному взаимодействию с «Экспортно–Импортным банком США (Эксим-банк)» и множеством других банков и их филиалов. Ежегодно, около 20% от общей суммы экспортных кредитов  Эксим-банк предоставляет сектору МП, и в 2003 г. эта  сумма превысила $ 1 млрд.  В программы гарантированных кредитов АМБ,  включены следующие 4 подпрограммы кредитования  экспортёров на сумму до $1,5 млн.: 

· Программа: «Экспортный оборотный капитал»  (Export Working Capital -EWCP);

·  Программа «Кредиты для международной торговли» (International Trade Loan Programs - ITL) направлена на долговременное финансирование МП, готовящихся к внешнеторговой деятельности или уже вовлеченные в международную торговлю

· Кредитная программа 504 предоставляет долгосрочные займы для приобретения недвижимости экспортно-ориентированным МП. 

· Начиная с 2005 г. AМБ реализует программу «Экспресс кредитования экспорта»  (SBA Export Express) , которая наряду с ускоренным оформлением кредита до $150-$250 тыс. ( в течении 36 часов)  предоставляет техническую помощь  экспортёрам. 

Создание новых производств за рубежом требует крупных инвестиций и для этого Правительство США  создало в 1971 г. «Корпорацию частных зарубежных инвестиций» (Overseas Private Investment Corporation - OPIC)
. OPIC предлагает предпринимателям множество услуг и программ по инвестированию проектов, страхованию финансовых и политических рисков, по защите инвестиций и по проведению прединвестиционных исследований. В программах OPIC для американских МП, развивающих свою деятельность за рубежом  предоставляются инвестиционные займы от $500 тыс. до $6 млн. Для организуемых зарубежных кредитных институтов финансовой поддержки МП предоставляются займы от $2млн до $25 млн.

Для оперативной информационной, консультационной и методической поддержки развития экспорта  в стране действуют множество электронных сетей, в числе которых:

· Система оценки и анализа экспортных рисков (Export Risk Analysis Online - EXR- Online);

·  Партнерство по технической поддержке экспорта (Export Technical Assistance Partnership);

·  Информационная сеть правовой поддержки экспортеров (Export Legal Assistance Network);

· Сайт по оказанию помощи экспортерам (TradeNet’s Export Assistance ( www.tradenet.gov )

· Сайт торгового посредничества (Trade Mission OnLine- ( http://www.sba.gov/tmonline/ )

· Сайт деловых связей (Trade Link ( http://www.sba.gov/oit/info/links.html); 

· Федеральный сайт деловых консультаций (U.S. Business Advisor ( http://www.business.gov/);

·  Центр поддержки экспорта ( Export Assistance Center ( http://www.export.gov/comm_svc/);

·  Торговый портал (Trade Port ( http://www.tradeport.org/ ) предоставляет широкий спектр торговой информации, указывает лидеров по различным видам продаж продуктов и услуг.
Благодаря комплексной государственной поддержке, в течение ряда лет обеспечивается устойчивые темпы  роста количества экспортно-ориетированных МП ( на уровне 10-12% в год), при одновременном возрастании экспортных продаж примерно на 14-15%, тогда как общий рост экспорта США за  последние 4 года удерживается на уровне 10-13%.  

	Программы поддержки Администрации Малого Бизнеса (АМБ)

	39 программ поддержки МП 

Объём кредитов - $21,6 млрд. 

Гарантийные фонды - $1,67 млрд.

Экспортные кредиты -$700 млн.
	· 8 технических  (обучение и консультир.)

· 7 финансовой поддержки, (в т.ч. 4 подпрограммы  поддержке экспорта)

· 8 помощи в  размещении контрактов

· 7 специальн. и инновационных программ 

· 9 административных программ

	Деятельность по развитию экспорта во всех структурах поддержки АМБ координирует Отдел международной торговли (OIT)
	· 109 региональных отделений АМБ, в каждом из них работает по 2 эксперта по ВЭД;

· 1100 центров развития МП, в т.ч. 30 центров поддержки экспорта;

· 85 информационных центра;

· 389 консультационных центров, в которых работает 13000 экспертов, в т.ч. 850 по  ВЭД.

	уполномоченные кредитно-

финансовые организации 
	· 7000 уполномоченных банков

· 384 инвестиционных компании

	Другие организации поддерживающие развитие экспорта в секторе МП

	330 бизнес-инкубаторов и  технопарков 
	Расположены во всех регионах, крупных  городах, промышленных и научных центрах

	· Экспортно-импортный банк США
· Корпорация частных зарубежных инвестиций  (OPIC)
	· имеет 24 отделения предоставляет МП ежегодно свыше $1 млрд. экспортных кредитов;

· имеет 150 отделений за рубежом, представляет кредиты до $ 6 млн. и гарантирует риски

	Министерство торговли США

Министерство с/х США

 занято свыше 1700 экспертов по ВЭД
	· 19 центров развития экспорта;

· 68 отделений поддержки экспорта в США;

· 51 региональных экспортных совета, 

· 120 зарубежных представительств;

	Исследовательские, учебные и информационные структуры  
	· 27 учебно-исследовательских центра по ВЭД при университетах;

· 500 колледжей малого бизнеса;

· 7 информационных порталов по ВЭД.

	Общественные, некоммерческие и частные организации , способствующие развитию экспортных возможностей МП 
	· 2800 региональных и местных торговых палат 

· 90 торговых палат за рубежом

· 16 крупнейших ассоциаций экспортеров

· 270 партнерских организаций


Развитие экспортного потенциала сектора МСП в Великобритании

	Доля МСП в ВВП страны (52%)
	$ 1,035 трлн. в 2003 г

	Доля МСП в количестве всех предприятий (99,1%)
	4 млн. предприятий

	Количество экспортно-ориентированных МСП 
	295 тыс. предприятий

	Объём экспорта $ 547,23  млрд. в 2004 г, в т.ч.
	продукты $365,7 млрд.

	
	услуги $ 281, 6 млрд

	Доля МСП в общем объёме экспорта ( ~33%)
	$ 182 млрд .


Примечание: £1=$1,9175 (по курсу на март2005 г)

Государственная стратегия развития промышленности, поддержки МСП и расширения экспорта разрабатывается Министерством торговли и промышленности (Department of Trade and Industry-DTI( http://www.dti.gov.uk ). За последние 4 года, рост экспорта поддерживается на уровне ~2% в год.  Начиная с 2000 г. предпринят ряд законодательных и организационных мер по созданию наиболее благоприятных условий для развития сектора МСП и расширению его экспортного потенциала. В составе DTI было образовано агентство «Службы малого бизнеса» (The Small Business Service - далее SBS( http://www.sbs.gov.uk) и реорганизован ряд других ведомств, занятых внешнеэкономической деятельностью (далее ВЭД). 

SBS объединяет деятельность всей национальной инфраструктуры поддержки МСП включая сеть «Деловых связей» (Business Link- BL ( http://www.businesslink.gov.uk/) и  координирует реализацию всех  программ развития МСП, стремясь к созданию благоприятных условий для  роста этого сектора экономики. В целях оказания широкого спектра услуг, SBS действует по различным схемам, программам и направлениям (http://www.sbs.gov.uk/services/). Например, комплекс программ по применению новых технологий  предусматривает финансовую, информационную, консультативную, техническую и правовую поддержку МСП, одновременно повышая их экспортный потенциал. Предоставляются гранты ( до £10000) на  поиск и оценку наилучших технологий, определение их возможностей в создании новых продуктов и услуг, а так же на их дальнейшую разработку. Для поиска и применения сложных инновационных технологий выделятся субсидии или льготные кредиты (до £150000- £450000). SBS совместно с BL управляет общенациональной сетью информационного и консультативного обслуживания МСП через 45 региональных представительств и ряд других родственных структур. 

В число важнейших организаций, занимающихся вопросами развития ВЭД и расширением экспортных возможностей МСП входят: «Торгово - инвестиционное  агентство» (UK Trade & Investment – UKTI ( https://www.uktradeinvest.gov.uk/ ); «Департамент гарантированных экспортных кредитов» (Export Credits Guarantee Department – ECGD ( http://www.ecgd.gov.uk/ ); Министерство международного развития ( The Department for International Development -DFID(ihttp://www.dfid.gov.uk/aboutdfid/); Министерство иностранных дел и стран содружества (Foregn & Commonwealth Office -FCO ( http://www.fco.gov.uk/) ;  Министерство окружающей среды, продовольствия и сельского хозяйства (Department for Environment, Food and Rural Affairs- ВDEFRA( http://www.defra.gov.uk/) и агентство «По упрощению процедур международной торговли» (Simplifying International Trade -SITPRO (http://www.sitpro.org.uk/). 
UKTI оказывает техническую организационную и финансовую помощь экспортерам и имеет 330 отделений по всей стране. В штате UKTI работает 2500 сотрудников, из которых 1500 находятся в зарубежных представительствах. С помощью UKTI, более 8000 предпринимателей ежегодно участвуют во многих международных выставках, эксперты этой организации обеспечиваю осуществление до 4500 зарубежных переговоров при заключении  различных контрактов. Благодаря финансовой поддержке экспортеров при содействии UKTI, только в 2004 г.  было создано 5426 новых рабочих мест и сохранено 3077 рабочих мест.

ECGD осуществляет финансовую поддержку английским предприятиям (включая МСП), занимающихся внешнеэкономической деятельностью . Так в 2004 г. ECGD выдал кредитов на £2,9 млрд. в т.ч. на  £ 700 млн. зарубежных инвестиций. Под гарантии  ECGD предприятиям выдаются кредиты во всех отделениях 23 крупнейших банков страны. В рамках ECGD, реализуется программа «Гарантий обеспечения кредитов для МСП» (Small Firms Loan Guarantee –SFLG ( http://www.dti.gov.uk/sflg/). Предлагаются кредиты на срок от 2 до 10 лет на сумму от £5,000 до £100,000 ( до £250,000 если предприятие успешно действовало в течении 2 лет) и гарантирует 70% кредита ( или 85% если предприятие успешно действовало в течении 2 лет). Эта система распространяется на все МСП с годовым оборотом не более £1.5млн., и до £5млн. - для производственных предприятий.

ECGD и UKTI также предоставляют гарантии страхования политических, коммерческих и других рисков, связанных с ВЭД. Местные и зарубежные представительства этих организаций предлагают бесплатные консультационные услуги по различным видам страхования на внешних рынках. Эти организации имеют мощную и разветвлённую электронную информационную сеть, позволяющую предпринимателям оперативно получать необходимую информацию. ECGD участвует в комплексных проектах с привлечением частного капитала и средств других финансовых институтов ( в т.ч. и зарубежных). Размеры основной массы экспортных кредитов (включая инвестиционные) составляют от £20 тыс. до £1 млн. ECGD и UKTI  занимаются вопросами бесплатного обучения предпринимателей по ВЭД. Приобретённые знания и опыт позволяют предпринимателям оценить собственные экспортные возможности, составить план будущей экспортной деятельности и получить практические навыки, необходимые для  успешной деятельности. Предприниматели, прошедшие полный курс обучения,  имеют свободный доступ к услугам UKTI, получают финансовые субсидии для посещения зарубежных выставок и рынков, что даёт  им больше шансов для успешного развития экспортных возможностей. 

Благодаря целенаправленной государственной политике, Великобритания занимает 6-е место в мире по общему объёму экспорта, а по объёму экспорта услуг вышла на 2-е место, что в значительной мере связано с развитием экспортных возможностей МСП.

	Программы поддержки Службы Малого Бизнеса (SBS)

	Действует 28 государственных программ поддержки МСП. 

Государственные гарантии обеспечивают ежегодно привлечение кредитов в сектор МСП на $6,3 млрд. 

Прямое кредитование по линии SBS составляет $286 млн.
	· 7 технических (информация, обучение, консультации и экспертиза)

· 7 финансовой поддержки

· 8 помощи в  размещении контрактов

· 6 специальных и инновационных программ

· 11 информационных сетей

	Деятельность по развитию экспорта во всех структурах поддержки СМБ координирует 
	· 9 региональных отделений

· 5 партнерских организаций

· 12 региональных агентств развития

· 450 центров развития МСП

· 60 агентств поддержки экспорта

	12 уполномоченных кредитно-

финансовых организаций
	Имеют отделения во всех регионах, крупных городах, промышленных и с/х центрах

	Другие организации поддерживающие развитие экспорта в секторе МП

	470 бизнес-инкубаторов,  технопарков  и исследовательских центров
	· 153 научно-производственных кластера

· 220 бизнес-инкубаторов

· 97 технопарков и исследовательских центров

	· Торгово-инвестиционное  агентство – UKTI; 

· Департамент гарантий экспортных кредитов  – ECGD;
· Министерство международного развития -DFID
	· 330 местных представительств

· 153 зарубежных представительства

· занято свыше 2000 экспертов по ВЭД

· 23 уполномоченных банка

·  8 информационных сетей

	Общественные, некоммерческие и частные организации , способствующие развитию экспортных возможностей МП 
	· 110 торговых палат

· 26 ассоциаций экспортеров

· 147 партнерских организаций


Развитие инновационного и экспортного потенциала сектора МСП в Японии 

	Доля МСП в ВВП страны (51,6%)
	$ 2,07 трлн. в 2003 г

	Доля МСП в количестве всех предприятий (99,7%)
	4,69 млн. предприятий  

	Объём экспорта $ 565,15  млрд. в 2004 г, в т.ч.
	продукты $430,45 млрд.

	
	услуги $ 134,7 млрд (23,8%)

	Доля МСП в общем объёме экспорта (~40% ориентировочно)
	$ 226 млрд .


Примечание: ¥1000 ≈$9, 5147   (по курсу на март 2005 г.)

Министерство экономики, торговли и промышленности Японии ( Ministry of Economy, Trade and Industry – METI ( http://www.meti.go.jp/english/index.html ) является разработчиком государственной стратегии развития экономики страны и, в частности, координирует всю национальную систему поддержки  и развития МСП. Последствия экономического спада, начавшегося после финансового кризиса в 1998 г. значительно ухудшили положения сектора МСП.  В этой связи Правительство Японии и METI приняло ряд мер по оздоровлению национальной экономики и развитию МСП, особенно в сфере наукоемких и высокотехнологичных производств, обеспечивающих увеличение экспортного потенциала страны. Для этого в 1999 г. были введены значительные изменения в "Основной закон о малом предпринимательстве", способствовавшие адаптации сектору МСП к существенным изменениям в экономике, связанным с революцией в информационных и высоких технологиях, глобализацией рынков и обострением конкуренции. В новой редакции закона, поднята роль сектора МСП как источника динамичного развития национальной экономики. Приоритетными направлениями дальнейшего развития МСП являются поддержка инновационных и венчурных предприятий, совершенствование системы управления предприятиями и повышение их устойчивости для повышения их конкурентоспособности на мировых рынках. Для коренной модернизации производственных МСП (переоснащение современным оборудованием и широкое применение новейших технологий, улучшение условий труда и др.) в 3,3 раз увеличен размер уставного капитала. При этом в сфере услуг размер предприятий вырос до 100 работников, а уставной капитал увеличился в 5 раз.

В целях ускоренного и устойчивого развития страны в условиях возрастающей конкуренции на мировых рынках,  Правительством страны в 2001г. были произведены следующие структурные изменения в METI, направленные на оздоровление экономики и увеличение экспортного потенциала :

· создано «Бюро индустриальной и экономической политики» для продвижения экономических реформ; 
· реорганизовано « Бюро торгового и экономического взаимодействия» для разработки эффективной стратегии торговой политики и контроля её реализации в торговых переговорах всех уровней. Это бюро будет так же решать вопросы страхования и финансирования торговых операций;
·  создано  «Бюро промышленных исследований, технологической политики и окружающей среды», которое объединено вместе с 15 исследовательскими институтами в целях .обеспечения интеграции примышленной, технологической и природоохранной политики; 

· для обеспечения соответствия Японской промышленности требованиям глобальной конкуренции было организовано «Бюро обрабатывающих отраслей промышленности», обеспечивающее межотраслевое взаимодействия в части технологий, охраны окружающей среды и утилизации отходов;

· для улучшения национальной системы мер защиты результатов интеллектуальной деятельности, фундаментальных исследований и развития технологий реорганизована «Японская патентная служба»;

·  для обеспечения устойчивого роста МСП и развития его экспортных возможностей создано «Агентство малого и среднего предпринимательства» (Small and Medium Enterprise Agency – SMEA http://www.chusho.meti.go.jp/sme_english/index.html). 
Эти организационные решения, позволили приступить к системным изменениям в структурной, экономической и промышленной политике, которые позволили  мобилизовать ресурсы на следующих приоритетных направлениях деятельности, способствующих быстрейшему оздоровлению и росту экономики: 

Реформирование системы поддержки инновационной деятельности будет сфокусировано на ускорении коммерциализации результатов НИОКР для быстрого продвижения новых японских товаров и услуг на мировые рынки с целью занять лидирующее положение. Намечены приоритетные направления НИОКР (изучение окружающей среды, наука о жизненных процессах, медицина, здравоохранение и биотехнологии; нанотехнологии, новые материалы, средства и системы широкополосной коммуникации, высокие и информационные технологии). Для этого увеличено бюджетное финансирование наиболее перспективных НИОКР по правительственным и частным заказам на 35% и достигло ¥46,3 млрд. Для оживления совместной деятельности НИИ, университетов и МСП работающих в области создания новых промышленных технологий были дополнительно выделены ¥72,2 млрд. бюджетных средств. С целью стимулирования создания при университетах дочерних предприятия  для трансферта технологий в промышленность в 2002 г. увеличены ассигнования с ¥36,2  до ¥47,7 млрд. Это позволит через 3 года создать 1000 новых инновационных МСП. Ожидается, что в ближайшие 5 лет это позволит в 10 раз увеличить количество патентов выдаваемых в стране. 

Вопросы использования прав интеллектуальной собственности и их охраны занимают важное место в совершенствовании и развитии  инновационной деятельности, а также в обеспечении конкурентоспособности японских товаров и услуг на глобальных рынках. Это способы распространения интеллектуальной собственности, усиление защиты информации, снижение затрат на регистрацию патентов и ускорение их выдачи, предотвращение промышленного шпионажа и хищений интеллектуальной собственности, противодействие выпуску поддельной продукции и др.  Предусматривается  к 2010 г. провести совершенствование всей инфраструктуры обеспечения прав интеллектуальной собственности и  выполнения всех международных стандартов в этой области. 

Возрождение региональной экономики планируется осуществлять путём формирования 19 индустриальных кластеров объединяющих на технологической и организационной основе взаимодействие отдельных крупных производств со множеством МСП. Это поддержит создание новых МСП, ускорит обмен технологиями и стимулирует развитие региональной экономики.

Повышение устойчивости предприятий сектора МСП и развитие систем экономической безопасности предпринимательства является одним из важнейших направлений государственной экономической политики. Для этого была  усилена финансовая поддержка сектора МСП и создана системы их экономической безопасности. Были предприняты меры по усилению общенациональной системы предоставления кредитных гарантий для МСП со стороны частных кредитно-финансовых институтов при одновременном смягчении критериев для МСП, изыскивающих финансовую помощь от системы экономической безопасности предпринимательства. 

В значительной мере реализация стратегических планов по развитию сектора МСП и расширению его экспортных возможностей была возложена на правительственное агентство SMEA, которое осуществляет координацию и взаимодействие следующих крупнейших организаций, задействованных в национальной системе поддержки и развития МСП:

· « Организация инновационной поддержки МСП и регионов» (Organization for Small & Medium Enterprise and Regional Innovation– SMRJ ( http://www.smrj.go.jp/jasmec/ck/english/index.htm;
·  «Японская финансовая корпорация МСП» (Japan Finance Corporation for Small & Medium Enterprise - JASME(http://www.smrj.go.jp/jasmec/ck/english/index.htm ), является отделением SMRJ; 
·  « Национальная корпорация финансовой поддержки» (National Life Finance Corporation -NLFC( http://www.kokukin.go.jp/pfce/indexe.html )

Значительную информационную, консультативную и техническую поддержку экспортерам оказывает государственная «Японская организация внешней торговли» (Japan External Trade Organization - JETRO ( http://www.jetro.go.jp/). JETRO была создана в 1958 г. в целях  продвижения японского экспорта на международные рынки. В настоящее время деятельность этой организации направлена, с одной стороны,  на расширение зарубежных инвестиций в национальную экономику, а с другой стороны, на помощь японским МСП в развитии их экспортного потенциала.   

Наиболее мощную и разностороннюю (финансовую, консультационную, информационную и техническую) поддержку МСП оказывают многочисленные частные организации, университеты, исследовательские институты и общественные организации. Только финансовая поддержка МСП, частными кредитно-финансовыми организациями почти в 9 раз превышает государственную поддержку. Консолидированные усилия предпринятые Японским правительством, местными органами управления и частным капиталом, в содружестве с различными профессиональными и общественными организациями позволили уже в 2003 г. преодолеть спад в экономике, повысить устойчивость предприятий сектора МСП и начать эффективную борьбу по созданию новых товаров и услуг, обеспечивающих лидерство на отдельных сегментах мирового рынка. Уже в 2004 г. экспорт японских товаров и услуг, по сравнению с 2003 г., возрос на 20,3% достигнув уровня $565,15  млрд. 

	Государственная поддержка МСП и развития экспортного потенциала

	Направления финансовой поддержки

 в 2003-2004 гг. 

(всего 23 программы на $2,47  трлн,)

Государственные средства – 10,3%;

Частный капитал                 – 89,7%
	· стабилизационная помощь 

· инновационные мероприятия 

· техническая помощь

· модернизация и технологическое развитие

· поддержка экспорта

	Агентство МСП (SMEA)
	· 57 отделений(10 в регионах и 47 в  префектурах)

· 8 венчурных центров

· 261центр развития предпринимательства

	Организация инновационной поддержки МСП и регионов  (SMRJ)
	· 9 институтов менеджмента и технологий

· 52 компании гарантирования кредитов

· 9 региональных и 24 отраслевых отделения

· 13 информационных центров

· 5 информационных сетей

· 380 экспертов по ВЭД

	Японская финансовая корпорация МСП (JASME)

Национальная финансовая корпорация  (NLFC)

Шоко Чакин Банк (SCB)
	· выделили в 2004 г. кредитов МСП на $39,9млрд
· 313 кредитных отделений

· 52 отделения по гарантированию кредитов

· 42 венчурных фонда

· 3 инвестиционных компании

	Другие организации поддержки МСП и развития его экспортного потенциала

	6 частных кредитно-финансовых институтов обеспечивает  89,7% кредитов для МСП
	· выделили в 2004 г. кредитов на $2,217 трлн. 

· отделения по всей стране

	Бизнес-инкубаторы, университеты и другие научно-технические организации 
	· 11 бизнес-инкубаторов;

· 56 университетов и НИИ;

· 700 партнерских организаций и предприятий

	 Японская организация  внешней торговли (JETRO))
	· 76 представительств за рубежом

· 38 региональных отделений

· 1 институт

· 4  информационно-поисковых сети 

	Общественные, некоммерческие и частные организации , способствующие развитию экспортных возможностей МСП
	· 524 местных торгово-промышленных палат

· 2800 предпринимательских объединений

· 5 национальных союзов предпринимателей

· региональные и местные ассоциации


Развитие инновационного и экспортного потенциала МCП в Южной Корее 

	ВВП страны $667,4 млрд (2004 г); 
	доля МСП в ВВП 51%

	Население 48 млн. человек
	63,75 МСП на 1000 жителей

	Доля МСП в общей занятости (74,7%)
	9,1 млн. работающих в МСП

	Доля МСП в количестве всех предприятий (97,9%)
	3,06 млн. предприятий (2003 г.)

	Объём госзаказов размещенных в МСП
	$ 24,6 млрд. (64,1%)

	Доля экспортно-ориентированных МСП 
	30%

	Общий объём экспорта  $ 197,6 млрд (2003 г.)
	Доля МСП в экспорте (~42,3%) $ 83, 6 млрд.

	Критерии отнесения к МСП:
	Малые и средние предприятия
	Микро

предприятия

	· 
	количество работающих
	объём продаж или уставной капитал
	количество работающих

	Производство
	до 300
	до ~$6, 71 млн
	до 50

	Добыча полезн. ископаемых, транспорт и строительство
	до 300
	до ~$2,52 млн
	до 50

	Оптовая торговля, отели, информатизация
	до 300
	до ~$25,17 млн
	до 10

	с/х; рыбная промышленность, СМИ
	до 200
	до ~$16,8 млн
	до 10

	Розничная  торговля, услуги, НИОКР
	до 100
	до ~$8,4 млн 
	до 10

	Другие виды деятельности
	---
	до ~$4,2 млн
	до 10


Благодаря политике социально-экономических реформ, предусматривающей развитие инновационного и экспортного потенциала страны,  Южная Корея в течение последних 30 лет продемонстрировала очень высокие и стабильные среднегодовые темпы роста экономики на уровне 8,6%. За это время ВвП страны, имеющей чрезвычайно ограниченные природные ресурсы, вырос в 290 раз (с $2,3 млрд. до $667,4млрд. в год), а  среднегодовой доход на душу населения  увеличился  в  146 раз с $87 до $12646 в год. Этому в значительной мере способствовала государственная политика всесторонней поддержки МСП, разрабатываемая «Президентской комиссией по МСП», в которую входят заместители министров профильных министерств и эксперты. Государственная политика в отношении МСП направлена на создание благоприятной среды для динамичного развития этого сектора экономики, являющегося мощным движителем социально-экономического роста и генератором новых рабочих мест. Это способствует появлению новых предприятий и их дальнейшему росту в быстро изменяющихся условиях на  внутренних и международных рынках. 

Реализацию государственной политики в отношении МСП осуществляет «Администрация малого и среднего бизнеса» (The Small and Medium Business Administration -SMBA ( http://www.smba.go.kr/main/english/index.jsp). SMBA, исполняет функции секретариата при «Президентской комиссии по МСП» и одновременно является структурным подразделением «Министерства торговли, промышленности и энергетики» (Ministry of Commerce, Industry and Energy-MCIE ( http://www.mocie.go.kr/eng/default.asp ). К решению вопросов по развитию экспортного и инновационного потенциала сектора МСП, наряду с MCIE  и  SMBA привлекаются  «Министерство иностранных дел и внешней торговли» (Ministry of Foreign Affairs and Trade- MOFAT ( http://www.mofat.go.kr/en/index.mof) и «Министерство науки и технологии»  (Ministry of Science and Technology – MOST ( http://was.most.go.kr/most/english/index.jsp). 

SMBA координирует деятельность всей системы государственной поддержки и развития МСП, которая включает 35 программ финансовой помощи и 8 крупных программ технической поддержки (строительство объектов недвижимости; консультационные службы и обучение; стажировка специалистов за рубежом; организация выставок; информатизация; сертификация производств, продуктов и услуг  по требованиям ISO; посредничество в торговых переговорах, представительство в других странах и на международных рынках; развитие международной кооперации;  и многое др.).  Наряду с SMBA в стране действует ряд других крупных правительственных, общественных и частных организации, поддерживающих развитие МСП и уделяющих особое внимание развитию экспорта, в их числе:

· «Корпорация малого бизнеса» (Small Business Corporation –SBC http://www.sbc.or.kr/eng/main/main.jsp);

· «Корейская федерация малого бизнеса» (Korea Federation of Small Business – KFSB( http://www.kfsb.or.kr/english/index.asp );

· «Корейское торгово-инвестиционное агентство» (Korea Trade- Investment Promotion Agency – KOTRA (  http://www.kotra.or.kr/eng/file/sub1.jsp);

· Информационная служба «Корейский рынок» (Korean Marketplace - KM ( http://eng.bestsme.com/);

· «Корейская международная торговая ассоциация» (Korea International Trade Association- KITA ( http://global.kita.net/ ).

SBC является правительственным агентством, обеспечивающим развитие инфраструктуры поддержки МСП и оказывающим техническую, финансовую и организационную помощь малым и средним предприятиям. SBC реализует 12 программ кредитования МСП на общую сумму $2,3 млрд., что позволяет оказывать финансовую поддержку примерно 6500 предприятиям  ежегодно. Размеры кредитов от $0,42 млн.  до $2,5 млн. и выдаются на срок от 3 до 10 лет, в зависимости от цели использования. Экспортные кредиты не превышают $1,3 млн. и выдаются на срок до 6 месяцев. Для коммерциализации инновационных разработок и реализации НИОКР  предоставляются кредиты на срок до 5лет, минимальный размер кредита составляет $0,42млн., однако его величина может быть увеличена, в зависимости от перспективности рыночной реализации разработки. Венчурные компании (предприятия с высоким риском внедрения новых разработок) играют важную роль в развитии экспортного потенциала МСП путём расширенного использования и тиражировании новейших научно-технических разработок. Для финансовой поддержки таких компаний в SBC создан венчурный фонд с капиталом $250 млн., который предоставляет кредиты размером до $0,8 млн. на срок от 3 до 5 лет. Наряду с финансовой поддержкой, SBC придаёт большое значение распространению в МСП прогрессивных технологий и передового опыта, почерпнутого из практики наиболее успешных зарубежных компаний. Для этого создано 2 технологических центра и множество консультационных пунктов, в которых ежегодно приглашаются для работы 350 иностранных консультантов и 250 инженеров.

 Федерация KFSB  является неправительственной общественной организацией, представляющей интересы 2,8 млн. малых предприятий (имеет 12 региональных отделений, 1 исследовательский институт и 3 учебных центра). KFSB защищает права и интересы МСП на различных уровнях законодательной и исполнительной власти, подготавливает рекомендации для правительства по вопросам совершенствования поддержки МСП, проводит научные исследования, занимается образовательной и консультационной деятельностью, создает фонды взаимопомощи и тесно взаимодействует со множеством общественных, отраслевых и профессиональных предпринимательских организаций.

Государственное торгово-инвестиционное агентство KOTRA имеет 104  представительства в 74 странах, которые способствуют развитию международных торговых отношений, акцентируя особое внимание на расширении корейского экспорта и привлечении иностранных инвестиций в развитие национальной экономики.  С помощью KOTRA и других национальных инвестиционных компаний в 2002 г. было привлечено в корейские МСП около $8,7 млрд. (т.е. 21,3% от всех зарубежных инвестиций в корейскую экономику). KOTRA способствует проникновению корейских компаний на новые зарубежные рынки и оказывает особую помощь предприятиям сектора МСП в представлении их товаров и услуг на зарубежных выставках и рынках, а так же в проведении торговых переговоров и в поиске возможных партнёров. Это агентство организует международные выставки и ярмарки с участием многих тысяч корейских предпринимателей, собирает информацию о потребностях зарубежных рынков, составляет рекомендации для корейских предпринимателей и изыскивает возможности наиболее эффективных инвестиций за рубежом. Кроме того, большое значение KOTRA уделяет организации ежегодных зарубежных стажировок предпринимателей (на срок 4-6 месяцев) с целью их ознакомления с особенностями коммерческой и производственной деятельности в странах, намечаемых для расширенной экспансии корейских товаров и услуг.

Государственная информационная служба «Корейский рынок», созданная при содействии SMBA и SBC представляет покупателям на международном и внутреннем рынках информацию о всём многообразие продуктов и услуг, производимых корейскими МСП. В онлайновом режиме предлагается 21 тыс. сайтов различных корейских предприятий и 130 тыс. электронных каталогов на различные виды товаров и услуг. Кроме того, эта служба позволяет осуществлять быстрый поиск возможных партнеров во всем мире, что в значительной мере способствует развитию экспортных возможностей МСП.

Одной из влиятельнейших экономических ассоциаций, объединяющей более 80 тыс.   предприятий является KITA. Деятельность этой ассоциации связана с маркетинговыми исследованиями зарубежных рынков, с развитием международной торговой кооперации и проведением экономических исследований, на основе которых делаются предложения для правительства страны по совершенствованию экономической и промышленной политики. Ассоциация так же реализует ряд программ по оказанию услуг (информационных, консультационных, образовательных , посреднических и юридических) как отечественным так и иностранным предпринимателям. 

Экономическая политика страны на ближайшие 15-20 лет ориентирована на агрессивное проникновение на мировые рынки, за счет создания новых продуктов и услуг, основанных на реализации передовых научно-технических достижений. Этому будет способствовать и организационно-техническая помощь в развитии инновационных и экспортных возможностей всех участников экономической деятельности.  Особое внимание будет уделяться усилению конкурентоспособности МСП на внутренних и международных рынках. Наиболее перспективными направлениями инновационной деятельности при создании конкурентоспособных продуктов и услуг считаются, информатика, коммуникационные технологии, фармацевтика, электроника и материаловедение. При этом, будет происходить постепенный перевод производств с традиционными и ресурсоёмкими технологиями в отсталые страны с низкой стоимостью труда. 

	Государственная поддержка экспортного и инновационного потенциала МСП 

	Администрация малого и среднего бизнеса (SMBA)
Гарантийные фонды - $374 млн.

43 программы поддержки МСП 
	· 12 региональных отделений

· 35 программ финансовой поддержки

· 8 программ технической поддержки

· 9 бизнес-инкубаторов

	· Корпорация малого бизнеса (SBC)

Ежегодный бюджет $ 4,6млрд

700 штатных сотрудников

Объём кредитов - $2,6 млрд. (6500 кредитов)

· Корейская федерация малого бизнеса» (KFSB)

	· 20 отделов и 21 региональных центр;
· 4 учебных центра и 1 исследовательский институт;
· Сертификационные центры и 160 экспертов ВЭД
·  5 технопарков, 12 производственных зон;

· 4 зарубежных филиала

· 350 иностранных консультантов и 250 иностранных инженеров» 
· 12 региональных отделений

· 1 исследовательский институт

· 3 учебных центра;

· 1 сертификационный центр

	уполномоченные кредитно-финансовые организации  с филиалами по всей стране
	· 7  банков 

· Корейский фонд кредитных гарантий (KCGF)

· Корейский фонд кредитных гарантий технологического развития (KOTEC)

· Венчурные инвестиционные фонды ($870 млн.)

	Другие организации поддерживающие развитие экспорта в секторе МСП

	· Корейское торгово-инвестиционное агентство (KOTRA) 

· Информационная служба «Корейский рынок»  (Korean Marketplace)
	· 104 представительства в 74странах

· выставки, посредничество, стажировки

· глобальная информационная сеть

· 21 тыс сайтов и 130 тыс. каталогов

	· Министерство иностранных дел и внешней торговли

· Министерство науки и технологии
	· 120 зарубежных представительств;

· Научно-технические службы и НИИ

· Конъюнктурно -аналитические службы

	Общественные некоммерческие и частные организации, способствующие развитию экспортных возможностей МСП
	· Корейская международная торговая ассоциация (KITA)

· Торгово-промышленная палата (KCCI) имеет 69 отделений

· 184 предпринимательских ассоциаций и союзов


Развитие инновационного и экспортного потенциала МCП

 в Китайской Республике (Тайвань)

	ВВП страны $286,2 млрд. (2003 г), в т.ч.: 

Промышленность- 32,7%; Сфера обслуживания – 65,6% 
	доля МСП в ВВП ~34%

	Население 22,6 млн. человек
	48,9 МСП на 1000 жителей

	Доля МСП в общей занятости (77,9%)
	7,36 млн. работающих в МСП

	Доля МСП в количестве всех предприятий (97,7%)
	1,105 млн. предприятий (2003 г.)

	Объём госзаказов размещенных в МСП
	$ 20,4 млрд. 

	Общий объём экспорта  $144,2 млрд. (2003 г.) 
	Доля МСП в экспорте ( ~20%) $ 29 млрд.

	Критерии отнесения к МСП:
	Малые предприятия
	Средние предприятия

	· 
	количество работающих
	количество работающих
	объём продаж или (уставной капитал)

	Производство, горно-добывающая промышленность и  строительная индустрия
	до 20
	до 200
	до $3,17 млн

(до $ 2,53 млн)

	с/х, лесная и  рыбная промышленность, газоснабжение, электроэнергетика, водоснабжение, торговля, транспорт, связь, услуги  и др. виды деятельности
	до 5
	до 50
	до $3,17 млн

(до $ 2,53 млн)


NT$ 100=$ 3,17048 на апрель  2005 г.

Изначально стратегия развития Китайской Республики - КР (Тайвань), базируется на создании экспортно-ориентированной промышленности, основанной на переработке импортируемого сырья и экспорте готовой продукции. Длительный и интенсивный  рост экономики КР при острейшем дефиците природных ресурсов, является результатом эффективной и долгосрочной государственной политики устойчивого социально-экономического развития нации. Так с 1952 г. ВВП страны вырос более чем в 170 раз и составил $286,2 млрд. в 2003 г., а ВВП на душу населения вырос в 67 раз, достигнув $13157. Импортируя почти 90% природных ресурсов, отсталая аграрная страна за 50 лет КР превратилась в производителя высококачественных товаров и услуг. Теперь КР входит в число 14 ведущих экспортёров мира и обладает четвертым в мире запасом иностранной валюты. Важную роль в достижении этих результатов сыграло МСП, деятельность которого всемерно поддерживалась Правительством страны. В стране действует 1104706 предприятий из них около 98% составляют МСП, на которых работает почти 78 % занятого населения, создавая свыше 34% ВВП страны и успешно проникая на международные рынки.

Государственная социально-экономическая политика КР, включая стратегию развития МСП, разрабатывается  высшим правительственным органом - «Исполнительной Палатой КР» (Executive Yuan of ROC) и «Советом экономического планирования и развития» (the Council for Economic Planning and Development – CEPD ( http://www.cepd.gov.tw/encontent/index.jsp ). CEPD координирует финансово-экономическую деятельность государственных структур, в том числе и непосредственно связанных деятельностью МСП.  «Министерство экономики» (the Ministry of Economic Affairs – MOEA( http://www.moea.gov.tw/) осуществляет перспективное планирование и управление всей совокупностью промышленных департаментов, корпораций и агентств, включая «Администрацию малого и среднего предпринимательства» (Small and Medium Enterprise Administration –SMEA ( http://www.moeasmea.gov.tw/Eng/index.asp ). В рамках MOEA удалось объединить практически все отрасли промышленности и функциональные службы, что обеспечивает их тесное взаимодействие со SMEA по всему спектру вопросов, касающихся развития и поддержки МСП. Основными целями SMEA являются:

· Разработка планов развития МСП и предложений по их законодательному обеспечению;

· Осуществление координации и контроля деятельности структур поддержки МСП;

· Исследование состояния и тенденций развития МСП;

· Оказание помощи в обучении, консультировании и продвижении новых технологий в МСП;

· Совершенствование руководства предприятиями, улучшение финансового, ресурсного и технологического обеспечения в целях повышения конкурентоспособности МСП.

Многие промышленные МСП ориентированы на выпуск оборудования и изделий по оригинальным разработкам и потому более 3% дохода затрачиваются на НИОКР. постепенно многие МСП переходят от изготовления и экспортных поставок компонентов для крупных корпораций  к освоению собственных высокотехнологических производств. В этой связи  производится обновление технологического парка, а трудоёмкие производства заменяют на капиталоёмкие и высокотехнологические процессы (малотоннажная химия, фармацевтика, информационные технологии, электротехническое, электронное производства и др.) с устойчивой тенденцией роста продаж. Постоянно возрастает роль электронной промышленности и информационных технологий (IT), в которых сектор МСП обеспечивает 85% национального производства и рынка, что позволило КР войти в мировую четверку лидеров по поставкам такого оборудования и услуг. 

После вступления КР в 2001 г. в ВТО, в целях успешной конкуренции на глобальных рынках для поддержки МСП в переходе к высоким технологиям было создано более 50 технических центров способствующих освоению новых производств. Свыше 3300 менеджеров и специалистов были привлечены на добровольной основе для консультаций и усиления сети обслуживания местных МСП. Это позволило создать центры услуг для МСП в 23 городах, организовать многочисленные фонды развития МСП, которые оказывают поддержку предприятиям при спаде производства, возмещают ущерб от природных катастроф. КР продолжает активно наращивать программы инновационных исследований и разработок, инвестируя в них большие средства, для создания преимуществ в сфере технологии и обеспечения  дальнейшего устойчивого развития своей экономики и экспортного потенциала. В стране постоянно расширяется инфраструктура поддержки и развития МСП с акцентом на создание учебных и научных центров, бизнес-инкубаторов, техно-парков и венчурных фондов, способствующих широкому освоению высоких технологий как основы  дальнейшего развития экспортного потенциала МСП. Для повышения конкурентоспособности национальной промышленности и сектора МСП «Департаментом промышленных технологий» (Department of Industrial Technology –DOIT ( http://doit.moea.gov.tw/newenglish/01_About/doit_origins.asp) разработан комплекс программ технологического развития (Technology Development Programs – TDP). Программы TDP охватывают фундаментальные и прикладные исследования, НИОКР и меры по трансферту высоких технологий в производство путем создания инновационных центров. Эти программы реализуются при содействии 52 уполномоченных организаций, в которые входят различные университеты, НИИ, лаборатории и специализированные инновационные центры. В 2003 г. в реализацию TDP было вложено более $500 млн. 

В целях превращения страны к 2008 г. в один из мировых центров микроэлектроники и высоких технологий в 2002 г. была разработана 6-ти летняя программа национального развития «Вызов -2008» (Challenge 2008 National Development Priority Plan ( http://www.gio.gov.tw/taiwan-website/4-oa/20020521/2002052101.htm l ), в которую будет инвестировано свыше $75 млрд. Особое внимание будет уделяться поддержке талантливых специалистов, развитию всех видов инновационной деятельности, совершенствование систем международной логистики и созданию здоровой среды обитания. При этом планируется довести объём расходов на НИОКР до 3% от ВВП, что позволит создать 15 новейших продуктов и технологий, отвечающих высшим мировым стандартам и обеспечивающим  лидерство на мировых рынках. Организационную, техническую и практическую помощь экспортерам сектора МСП в проникновении на зарубежные рынки оказывают такие организации как «Бюро международной торговли» (•Bureau of Foreign Trade-BOFT ( http://trade.gov.tw/) и «Совет по развитию внешней торговли» (•China External Trade Development Council – CETDC ( http://taiwantrade.com.tw/)

	Государственная поддержка экспортного и инновационного потенциала МСП в КР (Тайвань)

	Администрация малого и среднего бизнеса (SMEA)
В 2003 г. бюджет SMEA составил $ 32,6 млн.
В 2002 г. госзаказ в МСП составил $ 20,4 млрд.
Кредитные гарантии составили $ 685 млн.
	· 4 региональных отделения

· 12 программ финансовой поддержки

· 10 программ научно-технической поддержки

· 4 учебных центра и 51 бизнес инкубатор

	уполномоченные кредитно-финансовые организации  с филиалами по всей стране предоставляют частные кредиты МСП на общую сумму ~$95 млрд 
	· 52 национальных банка  и 280 отделений в т.ч.10 специализированных банков, обеспечивают 72,4 % всех кредитов 

· 36 иностранных банка обеспечивают 0,6%  кредитов 

	Другие организации поддерживающие развитие инноваций и экспорта в секторе МСП

	· Национальный Совет по экономическому развитию и планированию

· Фонд развития Исполнительной Палаты 

· Фонд развития МСП

· Бюро промышленного развития 

· Бюро внешней торговли
	· 8 научно-технических парков и НИИ

· 3 программы кредитования МСП на $28,5 млн.

· 2 программы модернизации МСП на $542,4 млн.

· Программы развития технологий на $72,4 млн.

· Программы развития технологий на $288 млн.

· Программа экспортного кредитования $60 млн.

	· Министерство Экономики (MOEA)

· Бюро международной торговли» (•BOFT)
· Совет по развитию внешней торговли» (CETDC)
	· 64 зарубежных представительств;

· 5 исследовательских институтов и научных центров

· Конъюнктурно -аналитические службы

· Организационная и консультационная помощь

	Общественные некоммерческие и частные организации, способствующие развитию экспортных возможностей МСП
	· 38 организаций поддержки МСП

· 24 экспортно-импортных ассоциации

·  78 предпринимательских ассоциаций и союзов 

· 270широковещательных  программ  по тематике МСП


Развитие инновационного и экспортного потенциала МСП в Индии

	ВВП=$603,3 млрд., Бюджет=$94,64млрд


	Доля МСП в ВВП страны  составляет 6,9% = $ 39,33 млрд. в 2003 г

	Доля МСП в общей занятости 4,5 %
	20 млн. работающих

	Доля МСП в количестве всех предприятий 
	97,6% = 3,6 млн. предприятий

	Объём экспорта в 2003-4 г.  
	$ 63,8 млрд.

	Доля МСП в экспорте 35%  
	$ 22,3 млрд.

	Доля бюджета развития МСП в госбюджете страны 
	0,38%=$349,8 млн..

	Объём госзаказов размещенных в МСП
	33%

	Критерии отнесения к МСП
	Мелкие
	Малые
	Средние

	Стоимость активной части основных фондов
	$22 тыс.
	$55 тыс.
	$1,1 млн.

	Количество работающих
	Не регламентировано


Благодаря эффективной промышленной политике, Индия из отсталой страны за короткий период стала одним из самых быстроразвивающихся государств мира. В последние 10 лет преобразился характер индийской экономики, что позволило, наряду с традиционными видами  экспорта - текстиля и ювелирных украшений, обеспечить быстрое развитие экспорта программного обеспечения, фармацевтических препаратов, химических продуктов и другой продукции высоких технологий (полимеры, приборостроение, электронное оборудование и др.). Благодаря либерализации торговли, сокращению тарифов и большей открытости иностранным инвестициям в экспортно-ориентированные сектора экономики, в 2000-2004гг. среднегодовые темпы роста экспорта составили ~16,8%, а в настоящее время сектор МСП поставляет 35% экспорта. Самым быстрорастущим сегментом экспорта явились услуги с применением информационных технологий и разработкой программного обеспечения. К 2008 г. Индия выйдет в число мировых лидеров по экспорту программного обеспечения, который превысит $50 млрд. 

В условиях глобализации рынков, Правительством страны с 2000г. реализуется экспортно-импортная стратегия, направленная на создании Специальных Экономических Зон (СЭЗ) для расширения производства конкурентоспособной экспортной продукции, способствующей ускоренному притоку валюты в страну. К концу 2002 г в стране было образовано 13 СЭЗ и сейчас ведутся работы по созданию ещё 27. Важнейшими стимулирующими факторами развития экспортно-ориентированного предпринимательства в СЭЗ являются: 

· Отсутствие лицензий на импорт и беспошлинное приобретение средств производства, комплектующих изделий, запчастей, материалов и т.д. 

· Разрешение всех видов деятельности и всех типов предприятий, предоставление полной свободы для заключения субконтрактов в т.ч. на производствах, размещенных за границей, с освобождением от таможенных проверок экспорта и импорта.

· Разрешение продажи экспортной продукции на внутреннем рынке при полной уплате таможенных пошлин и разрешение реэкспорта импортированных товаров.

· Предоставление ссуд для реализации и репатриации доходов от экспорта в течении 12 месяцев, гарантия сохранения ссуд и валютных средств на банковских счетах.

· Предоставление ссуд на развитие социальной сферы в пределах СЭЗ (жильё, детские учреждения, школы, клубы, центры отдыха, поликлиники и т.д.).

· Первоочередное развитие систем связи и энергоснабжения, транспортной инфраструктуры, средств коммунального обслуживания и др. 

Успешная реализации государственной политики социально- экономического развития страны, обладающей обширной территорией со множеством отсталых регионов  во многом базируется на всесторонней поддержке и устойчивом развитии МСП на всей территории страны. Для  этого в 2001г. были организованы  Министерство малой промышленности (Ministry of Small Scale Industries-SSI ( http://ssi.nic.in/ )  и Министерство сельской индустрии (Ministry of Agro and Rural Industries –ARI ( http://ari.nic.in/ ) по развитию МСП в сельских и глубинных районах страны. Основными направлениями деятельности этих министерств являются:

· Повышение конкурентоспособности индийских МСП на основе расширения государственных и частных инвестиций в развитие рыночной инфраструктуры.

· Облегчение доступа на мировые рынки путем координации усилий всех правительственных структур, институциональных партнёров и частного сектора. 

· Стимулирование  инновационных процессов, обеспечение финансовой и технологической поддержки в целях развития экспорта продуктов и услуг, базирующихся на научных разработках и высоких технологиях.

· Развитие региональных объединений МСП в форме кластеров при одновременном упрочнении связей между малыми и крупными предприятиями.

· Развитие промышленности и гражданского строительства в сельских и отдаленных районах.

· В целях всемерного развитию экспортных возможностей МСП, повышение квалификации сотрудников, совершенствование культура и качества производства.

Министерства SSI и ARI осуществляют координацию деятельности всех структур поддержки и взаимодействующих с ними других государственных органов. Под руководством SSI и ARI действует ряд уполномоченных государственных корпораций и агентств развития МСП (смотри ( http://ssi.nic.in/ssisupport.htm ; http://ssi.nic.in/relatedsites.htm#relsite3 ), среди которых крупнейшими являются «Национальная корпорация малого предпринимательства» (National small Industries Corporation Ltd –NSIC ( http://nsicindia.com/working/index.asp ) и «Организация по развитию малых промышленных предприятий» (Small Industry Development Organisation – SIDO ( http://www.laghu-udyog.com/). Они оказывают комплексную поддержку предприятий сектора МСП на национальном и международном уровнях по следующим направлениям:

· Проведение единой политики кредитования МСП через различные финансовые институты и банки с приоритетным финансированием проектов технологического обновления и модернизации предприятий.

· Расширение и совершенствование инфраструктуры обслуживания МСП и обеспечение равных возможностей доступа к производственной инфраструктуре. 

· Создание сети современных лабораторий для проведения испытаний, контроля качества и сертификации продукции.

· Активное продвижение новейших методов управления предприятиями при  постоянном повышении квалификации управляющего персонала.

· Поддержка в проведении маркетинговых исследований и продвижение продуктов и услуг, производимых МСП  на внутренних и международных рынках.

· Поставка оборудования на условиях финансового лизинга и оплаты в рассрочку;

· Стимулирование предпринимательских инициатив в создании новых предприятий в отсталых районах страны;

NSIC и SIDO принимают участие во множестве торгов по размещению в секторе МСП заказов центрального правительства, администраций штатов, государственных предприятий и зарубежных контрактов. Задача NSIC сводится к помощи МСП в обретении способности к производству качественной продукции при ограниченных финансовых ресурсах. При этом, NSIC  даёт широкий перечень рекомендаций, выполнение которых обеспечивает успешное участие в конкурсах по распределению заказов. Для повышения экспортных возможностей МСП, во многих городах организованы Центры по трансферту новых технологий на малые предприятия. 

Для ускорения разработки программного обеспечения и наращивания экспорта, Правительство Индии учредило независимую ассоциацию «Технологические парки программного обеспечения Индии» (ТППОИ), которая должна создавать предприятия, экспортирующие 100% разрабатываемых программных продуктов. В этой связи, ассоциация ТППОИ должна выполнять функции головной структуры владеющей всеми необходимыми ресурсами для оказания повседневной помощи членам ассоциации в выполнении всех формальных требований, связанных с их деятельностью. Инфраструктура таких парков позволяет предоставлять пользователям производственные и офисные помещения, средства связи, офисное оборудование, коммуникационную технику, выделенные каналы связи, а так же предоставляют следующие возможности и услуги:

· Помощь в устранении организационно-правовых  препятствий в деятельности предприятий, занимающихся разработкой и поставкой на экспорт программных продуктов. 

· Реализация проектов с поставкой импортного оборудования на сумму до $10 млн., инвестируемых из Индийских источников, с обеспечением ускоренных таможенных процедур. 

· Организация предприятий со 100% участим иностранного акционерного капитала.  

· Осуществление беспошлинного  импорта всех видов оборудования, материалов и компонентов, а также разрешение на реэкспорт средств производства. 

· Приоритетное осуществление внутренних закупок, с освобождением от акцизных платежей для обеспечения экспортных потребностей. 

· Заключение субконтрактных соглашений для ускорения разработки программных продуктов.

· Предоставление научно-техническим паркам и находящимся в них предприятиям, каникул по подоходному налогу сроком до 10 лет.

В условиях глобализации экономики и ужесточения конкуренции, жизненно важным фактором предпринимательской деятельности является своевременное обеспечение деловой информацией. На национальном уровне создана «Информационная сеть малого предпринимательства» (Small Enterprise Information & Resources Network –SENET( http://www.smenetwork.net/ ), являющаяся частью интернациональной информационной службы для МСП (INSME). Корпорация NSIC создала собственную систему «Информационного обслуживания», обеспечивающую оперативное предоставление пакета информационных услуг при обращении по принципу «в одно окно». Предлагается информация о предпринимательской среде, по технологиям, по финансированию, даются сведения о конкурентоспособности продукции индийских МП на внутренних и международных рынках в части соотношения цены и качества. 
Развитие экспортного потенциала МСП, является одной из важнейших стратегических задач NSIC. По этому NSIC активно участвует в продвижении на экспорт продуктов и услуг, производимых сектором МСП, а так же является организатором и участником национальных и международных выставок. Во время выставок проводятся маркетинговые исследования по определению коммерческих возможностей реализации тех или иных товаров и услуг сектора МСП. Обсуждаются вопросы трансферта технологий, возможности кооперирования или взаимодействия предприятий. Основными направлениями деятельности NSIC в области поддержки и развития экспорта являются:

· Экспорт индийских товаров и услуг, разработка технических проектов и поставка на экспорт готовых промышленных объектов для МСП, с наладкой и пуском в эксплуатацию;

· Экспорт информационных технологий и программного обеспечения, участие в международных конкурсах на их разработку и поставку; 

· Экспорт товаров и оборудования для международных, объём  достигает $3 млрд. ежегодно. 

· Оказание эффективной финансовой поддержки при выполнения всех процедур в одном месте с быстрым проведением расчетов, подготовкой и оформлением коммерческих предложений; 

· Предоставление кредитов по минимальным ставкам, обеспечение высокого уровня обслуживания при либеральных условиях возвратных платежей; 

· Предоставление оборотного капитала для срочных нужд МСП и для экспортно-ориентированных производств;

· Облегчения взаиморасчетов по поставкам крупным и средним предприятиям продукции малых предприятий, с использованием финансовой схемы ускоренной оплаты счетов, с оформлением контрактов на условиях отложенного платежа. 

· Оказание финансовой помощи промышленным МСП в приобретении отечественного или импортного сырья для улучшения качества производимой продукции.

· Оказание финансовой помощи МСП на этапах, предшествующих экспортным поставкам и непосредственно после отгрузки товаров. 

Основную деятельность по финансовой поддержке экспорта МСП осуществляет «Банк развития малого бизнеса Индии» (Small Industries Development Bank of India – SIDBI ( http://www.sidbi.com/ ), кроме того в этой сфере работает ещё около 20 других банков и различных кредитно-финансовых институтов (смотри : http://www.smenetwork.net/bank/index.asp ). Многие из них осуществляют страхование рисков при осуществлении экспортных операций, включая страхование зарубежных инвестиций. 

Значительный вклад в развитие экспорта вносят объединения крупных предприятий, взаимодействующих с большим количеством МСП, это так называемые кластерные структуры, которые получили в Индии самое широкое распространение. В составе различных кластеров действует от 40-50 до 1691 малых предприятий. По данным  UNIDO в Индии работает свыше 2000 кластеров, из которых 388 - объединяют промышленные предприятия, а 1657 кластеров специализируются в ремесленническом производстве  в сельской местности. В кластерах задействовано свыше 6900 экспортно-ориентированных МП, которые дают около 60% экспортной продукции страны. Кластерные структуры способствуют ускоренному развитию экспортных возможностей МП, благодаря широкой технологической и производственной кооперации. Кроме того, кластеры обладают достаточно большим финансовым и научно-техническим потенциалом, способствующим быстрому восприятию и распространению новых технологий. 

Учитывая положительный опыт развития экспорта, Министерство торговли и промышленности Индии разработало стратегию дальнейшего увеличения объёмов экспорта, примерно в 2 раза к 2009 году (http://dgft.delhi.nic.in/) и достигнет примерно $150 млрд. Реализация этой стратегии осуществляется с помощью мощной административной финансовой и общественной инфраструктуры поддержки внешнеэкономической деятельности ( смотри: http://commerce.nic.in/autobodi.htm#EPC; http://www.commin.nic.in/doc/epc.htm ).  

	Государственные программы  министерств SSI и ARI

	36 государственных программ 

Гарантийные фонды - $533 млн.
	· 14 технических  (обучение и консультир.)

· 12 финансовой поддержки

· 4 помощи в  размещении контрактов

· 6 специальн. и инновационных программ 

	4 государственных организации в т.ч.

·  2 министерства SSI и ARI
· Национальная корпорация малого предпринимательства (NSIC) 

· Организация по развитию малых промышленных предприятий (SIDO)
	· 9 региональных управлений;

· 21 отделение и 26 филиалов;

· 8 технических центров и 500 экспертов;

· 30 сервисных центров МСП с 28 филиалами

· 30 технологических центров 

· 13 испытательных станций

· 28 отраслевых институтов

· 487 местных центров  развития МСП

	5 уполномоченных банков 
	· 755 отделений во всех регионах, городах и районах

	Другие организации поддерживающие развитие экспорта в секторе МСП

	Министерство торговли и промышленности

49 партнерских организаций

20 кредитно-финансовых институтов
	· 32 региональных отделений

· имеют отделения во всех регионах и крупных городах

	Кластеры, бизнес-инкубаторы и технопарки
	· более 2000 кластеров

· 61 центр субконтрактации

· 15 технопарков и 20 бизнес-инкубаторов 

	 информационные сети
	1-Интернациональная сеть

1-Национальная сеть (услуги по 11темам).

8 – Сайтов по информационной поддержке экспорта

	Система общественной поддержки и лоббирования интересов МСП
	· 500 местных ТПП

· 24 промышленных ассоциации

· 84 профессиональных ассоциации

· 7 международных организаций


 
 

Развитие  экспортного потенциала малого и среднего бизнеса  (МСБ)

в Республике Узбекистан

	Население на 2002 год  - 25 ,1млн. чел.
	ВВП на душу насел. = $1670*

(* 2002 год по данным ЕБРР)

	Доля населения трудоспособного возраста 

в общей численности населения составляет - 54%

(на начало 2002 года)
	Доля частного сектора  в ВВП = 45%

( на 2002 год)


Основные показатели экономического развития Республики Узбекистан, 1991-2001(в % к предыдущему году).
	 
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	ВВП
	99,5
	88,9
	97,7
	94,8
	99,1
	101,7
	105,2
	104,3
	104,3
	103,8
	104,2

	Промышленность
	101,5
	93,3
	103,6
	101,6
	100,1
	102,6
	104,1
	103,6
	105,7
	106,4
	108,1

	Сельское хозяйство
	98,9
	93,6
	101,3
	92,7
	102,2
	94,4
	105,8
	104,1
	105,6
	103,1
	104,2

	Капиталовложение
	105,0
	68,0
	95,0
	78,0
	104,0
	107,0
	117,0
	115,0
	102,0
	101,0
	103,7

	Объем оптовых продаж
	82,3
	59,0
	127,5
	90,4
	95,7
	122,2
	112,6
	114,2
	109,5
	107,6
	109,6

	Объем произведенных услуг
	84,2
	57,4
	69,4
	76,6
	73,0
	109,8
	121,4
	110,3
	113,0
	115,7
	114,7


Доля участия МСБ во внешнеэкономической деятельности Республики Узбекистан

	Показатели / годы 
	1999 
	2000 
	2001 
	2002 
	2003 

	Экспорт в % 
	29,4 
	10,2 
	9 
	7,5 
	7,3 

	Импорт в % 
	35,5 
	27,4 
	26,9 
	24,9 
	33,7 

	Кол-во участников ВЭД тыс. 
	2,4 
	2,8 
	2,5 
	2,7 
	3,3 


Источник: Данные Статистического комитета Республики Узбекистан.

В последние годы в  республике Узбекистан  уделяется особое внимание на развитии внешнеэкономической деятельности субъектов малого бизнеса (МБ). В частности, созданы все организационно-экономические возможности и механизмы стимулирования. Экспортный режим для малых и средних производителей максимально либерализован. Согласно Постановлению Кабинета Министров Республики Узбекистан “О мерах по дальнейшей либерализации валютного рынка” №263 от 22.06.201 года они освобождены от обязательной части валютной выручки Центральному банку Республики Узбекистан, полученной от экспорта товаров собственного производства. Предприятия-экспортеры из сферы МБ могут реализовать свой товар зарубежному потребителю или оказывать ему услуги непосредственно в нашей республике за наличную иностранную валюту через кассы учреждений банков, с зачислением в установленном порядке валютной выручки на свои счета.

Согласно Указу Президента Республики Узбекистан от 10.10.1997 г. за №УП-1871 “О дополнительных мерах по стимулированию экспорта товаров (работ, услуг)” в республике отменены экспортные таможенные пошлины на все виды товаров (работ, услуг), лицензирование экспорта товаров (работ, услуг) за исключением некоторых специфических товаров. Все экспортеры, включая предприятия МБ, имеют право экспортировать товары и услуги за СКВ без требования предоплаты и/или предоставления аккредитива, при условии, что покупатель обеспечивает наличие банковской гарантии или страхового полиса экспортных контрактов от политических и коммерческих рисков. 

Резидентам Республики Узбекистан (юридическим лицам), включая предприятия МБ, разрешено создавать предприятия за рубежом (торговые дома, представительства и т.д.) и поставлять в их адрес продукцию собственного производства на условиях консигнации. Микрофирмам и малым предприятиям, специализирующимся на производстве потребительских товаров (у которых объем потребительских товаров в общем объеме производимых товаров составляет не менее 60%), в период с 2003 по 2005 годах предоставлена отсрочка по уплате таможенных платежей (кроме сборов, за таможенное оформление) в срок до 90 дней при импорте сырья, материалов и комплектующих изделий для собственных производственных нужд. При этом сырье, завозимое отечественными производителями, на давальческой основе (экспорт услуг по толлингу) освобождается от уплаты таможенных платежей, за исключением сборов за таможенное оформление.

С 21 мая 2002 мая субъекты МСБ экспортирующие товары и услуги за свободно конвертируемую валюту освобождены от уплаты налога на имущество при условии уплаты единого или фиксированного налога или единого налога на землю для сельскохозяйственных предприятий. С 25 декабря 1998 года предприятия, занимающиеся экспортной деятельностью (включая субъекты МСБ), освобождены от уплаты НДС. 

Необходимо отметить, что государством предоставлены льготы и преференции и для повышения производственно - технологических возможностей МБ, а также созданы предпосылки для развития системы лизинговых услуг, кредитных союзов и других не банковских финансовых институтов, обслуживающие МБ. Например, они освобождены от уплаты импортных таможенных пошлин при ввозе технологического оборудования, набирает обороты кредитование инвестиционных проектов малого и среднего бизнеса.

Для представителей МБ регулярно проводятся семинары, а также “круглые столы” по наиболее актуальным вопросам развития ВЭД. Специализированными структурами организовываются выставки мини-оборудования и технологий, а также экспорта ориентированной продукции МБ. По линии специализированных внешнеторговых компаний осуществляются меры по реализации товаров МБ на экспорт, выпускаются каталоги и путеводители экспортеров.

В результате проводимых мер, в республике достигнуты ощутимые успехи по развитию внешнеэкономической деятельности субъектов МБ. 

Но надо признать тот факт что, доля участия малого и среднего бизнеса в совокупном экспорте республики с 2000 по 2003 года имел тенденцию снижения, хотя как видно из таблицы число участников ВЭД с 1999 года по 2003 увеличился на 900 участников. 

Хотя, во внешнеэкономической деятельности МБ преобладают импортные операции, связанные с ростом поставок машин и оборудования под реализацию инвестиционных проектов МБ, существует неиспользованный потенциал и для роста экспорта предприятий МБ, особенно в сфере сельского хозяйства, пищевой и легкой промышленности, туризма и автомобилестроения.

Республика обладает мощным ресурсным сельскохозяйственным потенциалом. По производству томат-пасты Узбекистан входит в первую пятерку мировых производителей, а по производству сухофруктов - в первую десятку. Так же известно что, ранее Узбекистан являлся самым крупным поставщиком плодоовощной продукции на рынки бывших союзных республик. Сейчас ситуация в этом отношении далеко от оптимальной. Причиной тому на первый взгляд является так называемая дезинтеграция когда-то единой железнодорожной сети и переход на международные тарифы оплаты перевозок, таможенные и транзитные пошлины, барьеры во взаиморасчетах и т.д. Но фрукты и овощи выращенные в Узбекистане намного превосходят по своим вкусовым качествам и выигрывает по ценовой конкуренции по сравнению с аналогичной продукцией балканских и средиземноморских стран которые заняли Российские рынок. Наша продукция уступает лишь по качеству упаковки. 

Для удовлетворения потребности населения Узбекистана в плодоовощной продукции и винограде, достаточно около половины того, что производится в республике. Анализ деятельности предприятий МБ показывает, что за последние годы наиболее динамично они развивались именно в сфере сельского хозяйства, (ежегодный прирост составляет от 20% до 40%) где в настоящее время сконцентрирована основная часть субъектов МБ – 40,2%. 

В последние годы наблюдается стабильный рост экспорта поставок переработанной сельскохозяйственной продукции: томатной пасты, плодоовощных консервов, фруктовых соков и концентрата, сухофруктов и сушеных овощей. 

В период 2000-2005 года в Узбекистане планируется выделить на развитие текстильной промышленности 1,271 млрд. долларов США. В связи с этим имеется потенциал роста экспорта за счет создания малых и средних предприятий по производству готовых швейных и трикотажных изделий. В условиях Узбекистана для малого предпринимательства это направление бизнеса привлекательно более низкими издержками и относительно несложным технологическим процессом. Например, на пошив готовой одежды требуется в 4 раза меньше объемов инвестиций, чем на производство пряжи, что является немаловажным фактором развития малых и средних предприятий. По многим конкурентным параметрам отечественные производители имеют относительное преимущество по сравнению с зарубежными аналогами. Например, затраты на оплату труда в Республике Узбекистан почти в 3-4 раза ниже, чем в развитых странах Азии, в 3 раза - чем в Венгрии или Гонконге. Затраты на сырье и электроэнергию также несколько раз ниже чем мировые. 

Имеется возможности расширения экспорта продукции МБ и за счет развития субподрядных отношений МБ с предприятиями автомобилестроения. На сегодняшний день, созданы и функционируют 7 сателлитов СП УзДЭУ-авто, освоены несколько десятков видов комплектующих для легковых автомобилей. Если учесть, что для сборки автомобиля требуются около 20 тыс. различных узлов, деталей и комплектующих изделий, то становится ясно, что в отрасли существует неиспользованный потенциал.

Резервы имеются и в сфере туризма, а также сопутствующих ему услуг (сувенирная индустрия, культурно-зрелищные мероприятия, организация досуга).

Вместе с тем необходимо отметить, что экспортный потенциал малого бизнеса реализуется далеко не полной мере. Наращиванию экспортных возможностей малого бизнеса препятствует ряд важных причин. Важнейшим на наш взгляд проблемой сдерживающей значимое расширение экспорта отечественной продукции, является практическое отсутствие отечественной школы формирования систем качества на базе ISO 9000. Между тем, во многих странах эта система является государственным стандартом. Ей полностью соответствует российский стандарт ГОСТ-Р ИСО 9000 и европейский стандарт EN 29000, что обеспечивает соответствующей продукции конкурентные преимущества на внешних рынках и максимизацию прибыли от экспорта. 

Среды других причин, препятствующей росту экспорта МБ и такие, как недостаток информации по конъюнктуре внешних рынков, недостаточная прозрачный механизм организации экспорта, монополизация и бюрократическая волокита при продвижении товаров и услуг на экспорт, не знание требований на качество и стандарты экспортируемой продукции, низкое качество упаковки, недостаточное количество торговых домов и представительств узбекских структур за рубежом.
Надо отметить и тот факт что, компании, обладающие значительным опытом внешней торговли (в том числе субъекты МСБ) оказываются на невыгодных положениях в связи предоставлением льгот производителям малого и среднего бизнеса (МСБ), большинство из которых не могут самостоятельно экспортировать свою продукцию. Участники “фокус группы” (с представителями малых и средних предприятий, которые обсуждают результаты исследования проводимое в Узбекистане со стороны МФК (Международная финансовая корпорация) и SECO (Государственный секретариат по экономическим вопросам Швейцарии)) считают, что развитие экспорта может внести большой вклад в рост экономики страны, и что торговые компании могут стать “проводниками” этого роста. Участники “фокус группы” также считают что, необходимость предоставления зарубежными партнерами банковских гарантий или страхования контрактов так же является фактором, которое мешает субъектам МБ успешно заниматься экспортной деятельностью. 

Для более полной реализации экспортного потенциала МБ, необходимо внедрить единый механизм информационного обеспечения по конъюнктуре зарубежных рынков, а также единый, прозрачный механизм экспорта независимо от форм собственности производителей по всей логистической цепочке – упаковка и тара, оформление товарно-транспортных документов, транспортировка, хранение, экспедирование, реализация и расчеты, обеспечивающий соблюдение всех требований Инкотермс-2000.

Вопросы дальнейшего развития ВЭД малого бизнеса потребуют осуществление дополнительных организационно-экономических мер в таких направлениях как: 

· развитие в республике нетрадиционных форм информационного и консультационного обеспечения ВЭД, а именно, электронных путеводителей, компьютерных баз данных внешнеторговой информации и т.д. 

· создания единого и прозрачного механизма организации экспорта продукции не зависимо от форм собственности производителей во всей логистической цепи – упаковка и тара, оформление товарно–транспортных документов, транспортировка, хранение, экспедирование, реализация и товарно–денежные отношения, соблюдая все требовантя Инкотермс 2000; 

· поощрение системы диллерства и дистрибьютерства и других видов внешнеторговых посреднических структур, включая создание союзов экспортеров малых-производителей; 

· разработки программы сертификации экспортной продукции на перерабатывающих предприятиях для приведения производимой продукции в соответствии с требованиями международных стандартов ISO 9000; 

· поощрение механизмов кредитования и страхования отечественными коммерческими банками экспортной деятельности предприятий МБ, фермерских и дехканских хозяйств. 

Указ Президента Республики Узбекистан от 7.07.2004 года “О создании Торгово-промышленной палаты Узбекистана” является своевременным ответом на многочисленные вопросы которые возникли на сегодняшний день. В частности целью создания Торгово-промышленной палаты Узбекистана является создание благоприятных условий для дальнейшего развития частного предпринимательства, совершенствования бизнес среды, содействие налаживанию деловых связей предпринимателей республики с иностранными партнёрами, активному продвижению отечественных товаров и услуг на внешние рынки, широкому привлечению в республику иностранных инвестиций для создание новых, технического перевооружения и модернизации действующих производств, обеспечивающих выпуск готовой конкурентоспособной продукции. 

Успешная реализация данного Указа со стороны правительства нашей республики с участием заинтересованных организаций приведет к решению многочисленных вопросов, в частности и вышеперечисленных, ибо это требует немало усилий, времени и финансов. Обобщая вышеотмеченное, можно констатировать, что на сегодняшний день международная торговля становится движущей силой развития как большого, так малого бизнеса, а также экономики страны в целом. При этом в странах с переходной экономикой малым и средним предприятиям как никогда ранее нужна всесторонняя помощь и поддержка, осуществить которую могут различные союзы, ассоциации и объединения предпринимателей, коммерческие и финансовые институты, центральные и местные органы власти. 

По материалам Алишера Саидова 

«ДАЛЬНЕЙШЕЕ РАЗВИТИЕ ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ МАЛОГО БИЗНЕСА ПОТРЕБУЮТ ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКИХ МЕР»
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Приложение 1 

Поддержка экспортеров сектора МП в США

Развитием экспортных возможностей сектора МП занимаются 16  федеральных министерств и ведомств, среди которых прежде всего необходимо указать: Комитет малого бизнеса в Конгрессе США (http://wwwc.house.gov/smbiz/); Комитет малого бизнеса в Сенате США (http://sbc.senate.gov/); Администрация малого бизнеса США – АМБ (http://www.sba.gov); Министерство торговли США (http://www.doc.gov/); Министерство сельского хозяйства США (http://www.usda.gov/); Национальный центр трансферта технологий (http://www.nttc.edu/ ); Администрация международной торговли ( http://www.ita.doc.gov/); Комиссия по вопросам международной торговли США (http://www.usitc.gov/); Агентство торговли и развития США (http://www.tda.gov/); Корпорацию частных зарубежных инвестиций (http://www.opic.gov/); Торговое представительство США (http://www.ustr.gov/); Бюро патентов и интеллектуальной собственности США (http://www.uspto.gov/). 

Начиная с момента создания SBA в 1953 г., особое внимание уделяется развитию экспортных возможностей сектора МП. Это обусловлено тем, что почти 67% мирового покупательского потенциала лежит в сфере международной торговли. Начиная с 1980 г. ещё более возросла активность SBA в продвижении продукции и услуг МП на внешние рынки, в соответствии с законом
 , предписывающим увеличить интенсивность всесторонней поддержки экспортно-ориентированных МП. Для этого в SBA создан Департамент Внешней Торговли ( The Office of International Trade= www.sba.gov/oit/). Так за 10 лет с1987-1997 гг. утроилось количество экспортеров из числа МП увеличившись с 66 тыс. до 202 тыс., при этом с 1992 г – по 1997 г. объём экспортных продаж вырос в 3 раза. В настоящее время сектор МП обеспечивает 31% экспортных продаж.  

Для обеспечения и развития экспорта, при кредитовании МП финансовые возможности SBА значительно расширяются благодаря тесному взаимодействию с «Экспортно–Импортным банком США (Эксим-банк)» (the Export-Import Bank of the United States -Eximbank) и множеством других банков и их филиалов (около 7000 по всей стране). Ежегодно, около 20% от общей суммы экспортных кредитов  Эксим-банк предоставляет сектору МП, и в 2003 г. сумма таких кредитов превысила $ 1 млрд.  

В рамках Программы SBА гарантирования кредитов 7(а) (Loan Guaranty Program 7(a) предусмотрены подпрограммы предоставляющие кредиты до $1,75 млн. Краткосрочные экспортные и возобновляемы кредиты предоставляются на срок 1 -10 лет. Кредиты на приобретение оборудования выдаются на срок до 10-15 лет. Долгосрочные кредиты на приобретение недвижимости предоставляются на срок до 25 лет. В рамках SBА действуют следующие основные программы поддержки экспорта:

· Программа: «Экспортный оборотный капитал»  (Export Working Capital -EWCP) дает возможность получения гарантий SBA до 90% под обеспеченный кредит, или на любой кредит менее $750 000. Продолжительность кредита может достигать 3-х лет с ежегодным возобновлением.  Кредиты предназначаются для одного или нескольких видов экспортных продаж и могут продлеваться для получения оборотного капитала на этапе подготовки к поставкам либо для страхового покрытия после отгрузки товаров или как комбинация двух последних вариантов. 

· Программа «Кредиты для международной торговли» (International Trade Loan Programs - ITL) направлена на долговременное финансирование МП, готовящихся к внешнеторговой деятельности или уже вовлеченные в международную торговлю.  Кроме того,  она распространяется и на предприятия, которые страдают от конкуренции с импортными товарами. Для таких предприятий SBA может гарантировать кредиты на сумму до $1,25 млн., используемые для приобретения основных средств или привлекаемые в качестве оборотного капитала. Однако доля кредита, направляемая в оборотный капитал не должна превышать $750 000.

· Кредитная программа 504 предоставляет долгосрочные займы для приобретения недвижимости экспортно-ориентированным МП. По линии  SBA, в 1999г. было предоставлено 1097 экспортных кредитов на $390 млн.

· Начиная с 2005 г. SBA реализует программу «Экспресс кредитования экспорта»  (SBA Export Express) , которая наряду с ускоренным оформлением кредита до $150-$250 тыс. ( в течении 36 часов)  предоставляет техническую помощь  экспортёрам. Эта программа позволят МП, обладающим экспортным потенциалом, получить необходимое финансирование для осуществления закупок и производства либо для оплаты услуг. Такие кредиты могут использоваться для оплаты участия в зарубежных выставках, для перевода технических описаний и каталогов, для оплаты контрактов за рубежом, закупки оборудования, модернизации производственных помещений и др. нужд, способствующих расширению экспортных возможностей предприятия. В рамках этой программы, SBA предоставляет уполномоченным финансовым организациям гарантии на предоставление кредитов, соискателям из числа МП, отвечающим определённым критериям (успешная предпринимательская деятельность в течение не менее 12 месяцев, возможность выхода на новые рынки или расширение имеющегося экспорта). Предпринимателям, получившим экспресс кредиты предоставляется техническая помощь всеми центрами поддержки экспорта, центрами развития предпринимательства, а так же  консультационными и информационными службами, находящимися в ведении SBA или взаимодействующими с SBA. 

· Кредитование осуществляется под гарантии SBA и Эксим-банка как через 7000 различных кредитно-финансовые организации, расположенных в США, в числе которых  около 400 уполномоченных SBA инвестиционных компаний.

· В Сша действует 19 Федеральных центров поддержки экспорта и 30 специализированных центров внешней торговли при Центрах поддержки МП. Кроме того, во всех 105 региональных отделениях SBA имеются по 2 штатных эксперта. Один по вопросам финансирования и другой по организационным обеспечения внешнеторговых сделок.

Для оперативной информационной и консультационной поддержки развития экспорта  в стране действуют множество электронных сетей, среди которых можн6о выделить ряд следующих, наиболее популярных:

· Система оценки и анализа экспортных рисков (Export Risk Analysis Online - EXR- Online) действует совместно  с программами «Экспортный оборотный капитал» (Export Working Capital) и «Кредиты для международной торговли» (International Trade Loan Programs).

· Партнерство по технической поддержке экспорта (Export Technical Assistance Partnership) специализируется в консультировании и обучении персонала., в основном взаимодействует с МП, готовыми к экспортной деятельности.

· Информационная сеть правовой поддержки экспортеров (Export Legal Assistance Network)

· Общегосударственный информационный сайт по оказанию помощи экспортерам (TradeNet’s Export Assistance ( www.tradenet.gov )

· Информационный сайт торгового посредничества (Trade Mission OnLine-TM OnLine( http://www.sba.gov/tmonline/ )

· Информационный сайт деловых связей в вопросах внешней торговли (Trade Link ( http://www.sba.gov/oit/info/links.html) представляет пользователям возможность оперативно связаться с различными государственными, частными, профессиональными и общественными организациями как в США , так и в других странах 

· Информационный федеральный сайт U.S. Business Advisor ( (http://www.business.gov/) представляет консультационные и деловые услуги по всей стране

·  Центр поддержки экспорта ( Export Assistance Center ( http://www.export.gov/comm_svc/) оказывает помощь американским предприятиям в реализации их экспортного потенциала путем юридических и деловых консультаций, маркетинговых исследований за рубежом, установлении деловых международных контактов.

· Торговый портал (Trade Port ( http://www.tradeport.org/ ) предоставляет широкий спектр торговой информации, указывает лидеров по различным видам продаж продуктов и услуг, имеет базы данных о различных компаниях 

· При 27 Университетах созданы Учебно-исследовательские центры международного бизнеса (Centers for International Business Education and Research – CIBERs  ( http://ciber.msu.edu/busres.htm )ю

· Значительную помощь МП в продвижении на международные рынки оказываю 16 крупнейших ассоциаций  и множество государственных частных и международных организаций.

Правительство США предпринимает значительные усилия для оказания помощи МП в выходе на международные рынки.  Для этого в составе SBA работает  96 высококвалифицированных специалистов по внешнеторговым операциям. Из них 10 специалистов в головном офисе SBA и 86 экспертов в региональных отделениях и в крупнейших городах. В рамках программы Оказания услуг высококвалифицированными специалистами, находящимися в отставке (The Service Corps of Retired Executives -SCORE) SBA ежегодно направляет до 850 консультантов с опытом международной торговли для решения конкретных проблем, возникающих у экспортеров из числа МП. Способствуя росту экспортного потенциала сектора МП, SBA организовало и поддерживает работу 1100 Центров развития малого бизнеса, во многих из которых созданы опорные пункты международной торговли. Причем во всех центрах работают , как минимум по два эксперта по международной торговле , которые так же занимаются обучением и консультированием. Одновременно SBA  координирует деятельность Информационной сети юридической помощи в вопросах экспорта (the Export Legal Assistance Network -ELAN), объединяющей  опытнейших юристов, которые оказывают первоначальную безвозмездную помощь предпринимателям. В числе других государственных организаций,  активно способствующих развитию экспорта и сокращению импорта за счет расширения экспортных возможностей МП можно указать, в первую очередь на следующие:

· Министерство торговли США ( U.S. Department of Commerce -DOC), Администрация по вопросам внешней торговли ( International Trade Administration -ITA)  и Служба внешних торговых отношенй ( Foreign Commercial Service -US&FCS)  имеют  68 отделений в США и 120 представительств за рубежом, которые контролируют 95% мирового рынка продукции и услуг США; 

· Администрация по вопросам внешней торговли (ITA)  контролирует возможности развития экспорта всех видов продуктов и услуг из США; 

· Министерство торговли США (DOC) финансирует  более50 Региональных экспортных советов (District Export Councils -DECs), в которых работает  1700 экспертов по вопросам внешней торговли, оказывающих помощь предпринимателям в разработке стратегии развития экспортных поставок. Кроме того, DOC обеспечивает деятельность 110 центров развития экспорта в США и 120 центров за рубежом; 

· Министерство сельского хозяйства (US Department of Agriculture -USDA) ежегодно выделяет свыше $30 млн. для проведения выставок и продвижения продовольственных товаров на внешние рынки ; 

· Эксим-банк  (Eximbank)  имеет 24 региональных центра для осуществления финансовой помощи экспортерам из сектора МП. Общая сумма ежегодных кредитов для МП превышает  $ 1 млрд. 

В поддержке и развитии экспортных возможностей МП вместе с SBA взаимодействуют множество федеральных, региональных и местных государственных организаций и агентств. С их помощью предприниматели могут получить достоверную информацию, финансовую и техническую поддержку, позволяющую найти доступ на международные рынки  и организовать прибыльный бизнес. Наиболее важным является поиск надежных и приемлемых партнеров для успешного лицензирования или производственной деятельности на основе венчурного соглашения.  Это весьма длительный и трудный процесс, поэтому для поиска зарубежных партнеров , Министерство торговли США разработало специальную программу «Торгово- посреднических представительств» (The DOC Matchmaker Trade Delegations)
 для поиска возможных партнеров за рубежом. Эти представительства по запросу предпринимателя осуществляют целевой поиск, предварительную проверку и составляют перечень потенциальных партнеров. Затем предприниматель определяет наиболее подходящий вариант партнерства и при помощи специалистов торгово-посреднического представительства проводит проверку деловых качеств, финансового состояния и кредитной истории возможного партнера. После этого, начинаются переговоры о заключении контракта, которые осуществляются с участием официальных советников посреднического представительства.

Известно, что создание новых производств за рубежом требует более крупных инвестиций и скрупулёзного контроля за их использованием, чем лицензирование или организация совместных предприятий. Кроме того, важное значение имеют местный инвестиционный климат, высокие транспортные расходы, тарифные барьеры, себестоимость производства, возможность получения налоговых льгот и др. Все эти вопросы можно решить при помощи экспертов внешнеторговых представительств США, работающих в тесном взаимодействии. Для решения этих проблем Правительство США  создало в 1971 г. «Корпорацию частных зарубежных инвестиций» (Overseas Private Investment Corporation - OPIC)
 инвестировавшую $145 млрд. в проекты, реализованные в 150 странах, которые ежегодно обеспечивают свыше $65 млрд. экспортных продаж. OPIC предлагает предпринимателям множество услуг и программ по инвестированию проектов , страхованию финансовых и политических рисков, по защите инвестиций и по проведению прединвестиционных исследований. В инвестиционных программах OPIC для американских МП , намеренных развивать предпринимательскую деятельность за рубежом  предоставляются инвестиционные займы от $500 тыс. до $6 млн. Для организуемых зарубежных кредитных институтов финансовой поддержки МП предоставляются займы от $2млн до $25 млн., а при определенных условиях и до $50 млн. Таким образом OPIC создает в различных странах инфраструктуру финансовой поддержки американских МП, действующих на территории этих стран. Кроме того, OPIC выступает в роли соучредителя Фондов развития для географических регионов, охватывающих территории нескольких государств , например: Африканский фонд развития,  Восточно-Европейский фонд окружающей среды, Латино-Американский фонд развития и др. 

США сумели успешнее других стран осуществить в 1980–90-е годы кардинальный переход на рельсы постиндустриальной экономики, создав современные, высокотехнологичные отрасли производства с акцентом на международное разделение труда. При этом высокотехнологичные переделы сохраняются за США, а массовое индустриальное производство передаётся другим странам со сравнительно низкой стоимостью труда.  В США активно развиваются различные формы интернационализированного производства. Использование выгод интеграционных процессов для ускорения перехода к новому технологическому способу производства становится приоритетным направлением национальной стратегии США. Расширение производства услуг и товаров для сбыта на заграничных рынках – один из главных факторов американского хозяйственного роста. Примерно треть ежегодного прироста ВВП страны происходит за счет экспортного производства в высокотехнологичных, высокопроизводительных секторах хозяйства.

Наряду с решением проблем развития и поддержки МП, правительство США постоянно использовало политический, административный и экономический государственный потенциал для решения практических вопросов по защите интересов всего предпринимательского сообщества страны на мировых и внутренних рынках. Это в значительной мере способствовало обеспечению конкурентных преимуществ для американских производителей на внутренних и большинстве международных рынков. Причём такая экспансионистская экономическая политика проводилась и проводится поныне под лозунгом  необходимости справедливой конкуренции и равенства условий для всех субъектов экономической деятельности. Только в качестве примера предлагается кратко ознакомиться с направленностью  некоторых правовых актов правительства США, приведенных ниже.

Примеры государственной поддержки США интересов национальных производителей

	Название правового акта
	Краткое содержание

	Закон о государственных закупках 

(Buy American Act of 1933 с изменениями  1954г, 1979 г. и 1988 г.)
	Устанавливает основные принципы государственных закупок. Закупаются только отечественное сырье, полуфабрикаты и готовые изделия, в которых доля отечественного производства составляет не менее 50%. Гарантирует закупки у МП и в трудоизбыточных районах. Отказывает в закупках иностранным фирмам.

	Закон о расширении торговли  1962 г.

(Trade Expunsion Act of 1962)
	 Направлен на защиту экономической безопасности США, на взаимное упразднении или снижении тарифов в торговых соглашениях с другими странами. Предусматривает оказание технической и финансовой помощи предприятиям, испытывающим отрицательное воздействие таких торговых соглашений. 

	Закон об антидемпинговых мерах. 

(Anti-Dumpging Act of 1974)
	Предотвращает реализацию в США иностранных товаров по более низким ценам, чем в стране происхождения товара, с целью защиты национального производителя.

	Закон о торговле.

(Trade Act of 1974)
	Создано Специальное ведомство США для участия в торговых переговорах в целях разработки мер по преодолению барьеров в развитии экспорта и обеспечения защиты отечественных производителей.

	Закон о торговле 1988 г. 

(Trade Act of 1988, Тitle VII) 
	Направлен на выявление стран, практикующих дискриминацию товаров и услуг США с целью определения мер по преодолению таких барьеров .

	Билль о торговле 1988 г.
(Trade Bill of 1988 )
	Определил новые ориентиры во внешней торговле и наметил меры по преодолению экономических барьеров в следующих направлениях: 

1) несправедливая практика торговли и борьба с коррупцией; 

2) защита отраслей, терпящих ущерб из-за импорта;

3) расширение программ для рабочих, которые лишились работы в результате импорта;

4) предоставление ссуд фермерским хозяйствам в связи с  изменениями на рынке с/х продукции;

5) запрет иностранным компаниям выступать в качестве первичных дилеров по правительственным облигациям;

6) предоставление специальных полномочий президенту для ведения международных торговых переговоров.

	Национальный доклад о торговых барьерах 

(  в дополнение к закону о торговле  1988 г)

National Trade Estimate Report on Foreign Trade Barriers 
	Предусматривает ежегодный анализ  препятствий в развитии внешней торговли (ограничение экспорта из США, препятствия заграничным инвестициям, нарушение прав интеллектуальной собственности и др.). Даются количественные оценки влияния таких ограничений на объем экспорта США и информация о действиях для  нейтрализации политики или практики этих ограничений. 

	«Программа посредничества»

Маtchmaker Program :.
	Предписывает посольствам и консульствам помогать фирмам США налаживать контакты с контрагентами в других странах, рекламировать свои продукты и услуги, наращивать экспорт. 


Активная государственная поддержка МП прослеживается на примере SBA , которое  постепенно превратилось в мощную административную структуру, являющуюся проводником и защитником интересов МП на всех уровнях власти.  Именно деятельность SBA в значительной мере позволяет США сохранять первое место в мировой экономике и обеспечивать лидирующее положение на многих мировых рынках товаров и услуг. В США активно развиваются различные формы интернационализированного производства как неотъемлемого элемента нового технологического уклада. Использование выгод интеграционных процессов для ускорения перехода к новому технологическому способу производства становится приоритетным направлением национальной стратегии США. Расширение производства услуг и товаров для сбыта на заграничных рынках – один из главных факторов американского хозяйственного роста. Примерно треть ежегодного прироста ВВП страны происходит за счет экспортного производства в высокотехнологичных, высокопроизводительных секторах хозяйства. В течении ряда лет SBA проводит активные исследования  тенденций развития МСП и даёт прогнозные оценки некоторых основных изменений в сфере деятельности МСП, которые сложатся к 2006 г. в США:

· Продолжающаяся интернационализация американской экономики приведёт к росту экспортно-импортных операций при увеличении активности МСП на внутренних рынках и возрастании доли малых предприятий, занимающихся экспортом.

· Технологический прогресс, особенно  в информационных, телекоммуникационных и компьютерных технологиях приведёт к следующим изменениям:

· инновационные предприятия, специализирующиеся в высоких технологиях, уменьшатся в размерах и их основная часть будет иметь до 20 занятых;

· будут постоянно возрастать расходы на исследования и разработки (НИОКР); в связи с развитием гибких производственных технологий, будет сокращаться количество производственного персонала и повышаться его квалификация.

Приложение2

Поддержка конкурентоспособности  сектора МСП в Японии
Правительство Японии постоянно оказывает законодательную, организационную, техническую и финансовую поддержку сектору МСП, которая ежегодно достигает 0,2% от расходной части бюджета страны. Однако после финансового кризиса 1998 г.  наметился экономический спад, достигший максимума в 1999 г., когда  ВВП страны снизился на 2% по сравнению с 1997 г., а  доля сектора МСП в ВВП страны упала почти на 50%. В наибольшей мере негативные изменения коснулись именно сектора МСП (сокращение количества предприятий, уменьшение занятости, снижение объёмов производства и сокращение объёма экспорта). Многие причины этого спада крылись в недостаточной подготовленности Японии  к развивающейся глобализации рынков, к обострению конкурентной борьбы и к усилению экономической и финансовой нестабильности. Япония постепенно начала терять лидерство в инновационной сфере и в конкурентоспособности на мировых рынках  и в 2000 г.  она оказалась уже на 17 месте в числе 47 ведущих стран. Начиная с 1999 г. ежегодный прирост новых МСП в стране составлял 4% , а сокращение (банкротство, ликвидация, поглощение и др.) достигали 6% от общего количества МСП, что привело к ежегодному сокращению количества МСП в среднем на 2%. Таким образом, ранее действовавшие меры поддержки МСП оказались недостаточными. Все эти факторы и выводы, сделанные на основе оценки последствий финансового кризиса 1998 г., привели к необходимости пересмотра национальной экономической и промышленной политики в ххI веке. 

В первую очередь была пересмотрена правовая база основы Японской экономики- сектора МСП.  В 1999 г. были введены значительные изменения в "Основной закон о малом предпринимательстве" от 1963 г. Это диктовались необходимостью оказания помощи сектору МСП в адаптации к существенным изменениям в экономике, среди которых необходимо отметить:

· революцию в информационных и высоких технологиях;

· последствия кризиса 1998 г. в финансовой сфере (крах крупнейших банков и утрата доверия к ним, сокращение источников финансирования, переход к другим институтам и системам финансирования);

· ухудшение положения сектора МСП на рынке труда в связи с повышением привлекательности условий работы на крупных фирмах;

· обострение конкуренции в промышленной сфере, вызванное глобализацией экономики и необходимостью дополнительного стимулирования деятельности МСП в инновационной сфере и расширении масштабов НИОКР, в обеспечении перехода производства на международную систему стандартов (ISO), в совершенствовании взаимодействия коммерческих и производственных предприятий  при одновременном расширении участия МСП в поставках по госзаказам.

В связи с повышением агрессивности рыночной среды и обострением конкуренции в на внутренних и международных рынках, возникла необходимость осуществления дополнительных организационных и ресурсных мер поддержки для обеспечения устойчивости и конкурентоспособности японских МСП. В новой редакции закона, резко поднята роль сектора МСП как источника динамичного развития национальной экономики, основанной на поддержке активно развивающихся и вновь создаваемых малых предприятий. Приоритетными направлениями дальнейшего развития МСП являются поддержка инновационных и венчурных предприятий, совершенствование системы управления предприятиями и повышение их устойчивости, что будет способствовать повышению их конкурентоспособности на мировых рынках. Для коренной модернизации производственных МСП (переоснащение современным оборудованием и широкое применение новейших технологий, улучшение условий труда и др.) в три раза увеличен нормативный размер основного капитала, что создаёт предпосылки для повышение их конкурентоспособности на внутреннем и мировом рынках. Также увеличен размер уставного капитала в  предприятиях оптовой ( в 3,3 раза) и розничной торговли  (в 5 раз), что позволит повысить технический уровень и эффективность торговых операций во всем диапазоне товарообмена. В сфере услуг размер предприятий теперь вырос до 100 работников, а уставной капитал увеличился в 5 раз. Такие меры позволят этим предприятиям повысить свою устойчивость и расширить возможности в конкурентной борьбе с крупными фирмами, применяя самые прогрессивные методы в обслуживании покупателей и при оказании услуг.

В связи с тем, что  положительное  воздействие этого закона  проявится только через несколько лет, правительством страны в мае 2001 г был предпринят ряд дополнительных  мер организационного и стратегического характера направленных на улучшение общей экономической ситуации в стране и увеличение экспортного потенциала на основе широкого внедрения  высоких технологий в производстве новых товаров и услуг, пользующихся повышенным спросом на мировых рынках. Были произведены структурные изменения в «Министерстве экономики, торговли и промышленности -МЭТП» , среди которых рассмотрим только структуры, ориентированные на увеличение экспортного потенциала страны: 

· создано «Бюро индустриальной и экономической политики» для продвижения экономических реформ исходя из перспектив дальнейшего промышленного развития; 

·  «Бюро управления международной торговли», для улучшения международных экономических связей  было преобразовано в  « Бюро торгового и экономического взаимодействия». На него возлагается разработка общей стратегии в торговой политике и её реализация в торговых переговорах и в международной  экономической кооперации, а также во взаимоотношениях с ВTO и др. международными торговыми организациями. Это бюро будет решать вопросы страхования и финансирования торговых операций;
·  для обеспечения интеграции примышленной, технологической и природоохранной политики, ранее существовавшее «Агентство промышленных исследований и технологии» вместе с 15 исследовательскими институтами, были объединены и преобразованы в  «Бюро промышленных исследований, технологической политики и окружающей среды»;.

· для обеспечения соответствия Японской промышленности требованиям глобальной конкуренции на внутреннем и внешних рынках было организовано «Бюро обрабатывающих отраслей промышленности», обеспечивающее межотраслевое взаимодействия в части технологий, охраны окружающей среды и утилизации отходов;

· для улучшения национальной системы мер защиты результатов интеллектуальной деятельности, фундаментальных исследований и развития технологий проведена реорганизация «Японской патентной службы»;

·  для обеспечения устойчивого роста и развития МСП, в составе МЭТП создано новое «Агентство малого и среднего предпринимательства», состоящее из двух подразделений.  «Департамент деловой среды» предназначен для регулирования в области финансирования и налогообложения, проведения рыночных исследований и решения вопросов по улучшению внешней среды для МСП. Деятельность «Департамента поддержки предпринимательства» направлена на разработку и реализацию различных мер поддержки и развития МСП.
Вышеперечисленные организационные решения, позволили в мае 2002 г. приступить к системным изменениям в структурной, экономической и промышленной политике. MЭТП разработало комплекс мер, способствующих  концентрации ресурсов  на приоритетных направлениях деятельности, сочетающих высокую продуктивность и большую рыночную потребность. Это приведет к рождению и развитию новых видов промышленности, стимулирующих инновационные процессы  и спрос на них. За этим последует увеличение активности в секторе МСП и рост занятости, возрастут инвестиций, улучшится социально-экономическое положение в стране и ускорится развитие внешних рынков. В этой связи METI приступило к реализации комплекса следующих мероприятий стратегического характера:

· Введение системы гибкого управления экономикой;

· Реформирование системы поддержки инновационной деятельности;

· Возрождение экономики регионов;

· Усиление конкурентоспособности Японской промышленности;

· Повышение устойчивости предприятий сектора МСП и развитие систем экономической безопасности предпринимательства;

· Списание задолженности по незавершенным займам с целью оздоровления промышленности.

Кратко рассмотрим только некоторые из этих стратегических мероприятий, которые в значительной мере связаны с  деятельностью МСП и его дальнейшим устойчивым развитием.

Реформирование системы поддержки инновационной деятельности будет сфокусировано на ускорении коммерциализации результатов НИОКР и разработок в области информационных технологий (далее – ИТ) с целью быстрого продвижения новых товаров и услуг на мировые рынки. В этой связи приняты меры усиленного бюджетного финансирования наиболее перспективных НИОКР и ИТ, а так же предусматриваются специальные меры финансовой поддержки перспективных НИОКР с многолетними периодами исследований. Так по правительственным заказам на НИОКР в 2002 г. финансирование было увеличено на 35% и достигло ¥40,2 млрд. Одновременно была увеличена финансовая поддержка на коммерциализацию НИОКР в частной промышленности на 27% , достигнув ¥6,1 млрд. Так же выросла на 23% помощь молодым исследователям и составила ¥5,3 млрд. Намечены 4 важнейших стратегических направления НИОКР (наука о жизненных процессах, ИТ, изучение окружающей среды, нанотехнологии и разработка новых материалов), которые позволят  Японии занять лидирующее положение в этих областях науки и технологии. Для оживления совместной деятельности НИИ, университетов и МСП работающих в области создания новых промышленных технологий (для производства супер-компьютеров, полупроводников, плоских дисплеев и для изготовления не токсичных дизельных двигателей и др.) были дополнительно выделены ¥72,2 млрд. бюджетных средств. С целью стимулирования создания при университетах дочерних предприятия и для трансферта технологий в промышленность в 2002 г. увеличены ассигнования с ¥36,2  до ¥47,7 млрд. Предполагается, что это позволит через 3 года создать 1000 новых дочерних инновационных компаний в секторе МСП. Ожидается, что в течении ближайших 5 лет предпринятые меры позволят в 10 раз увеличить количество патентов выдаваемых в стране. 

Вопросы использования прав интеллектуальной собственности и их охраны занимают важное место в совершенствовании и развитии  инновационной деятельности , а также в обеспечении устойчивой конкурентоспособности японских товаров и услуг на глобальных рынках. в  их число входят способы распространения интеллектуальной собственности, усиление защиты информационной собственности, признание важности роли изобретателей, снижение затрат на регистрацию патентов и ускорение их выдачи, предотвращение промышленного шпионажа и хищений интеллектуальной собственности, противодействие выпуску поддельной продукции и др. Было решено пересмотреть ряд соответствующих правовых и нормативных актов. Предусматривается совершенствование всей инфраструктуры обеспечения прав интеллектуальной собственности и  выполнения всех международных стандартов в этой области, обратив особое внимание на технологии защиты, хранения и контроля распространения информации. Предполагается, что к 2010 г. Японская инфрастуктура обеспечения прав интеллектуальной собственности будет соответствовать  уровню США.

Возрождение региональной экономики планируется осуществлять путём формирования индустриальных кластеров объединяющих на технологической и организационной основе взаимодействие отдельных крупных производств со множеством МСП. Разработана общенациональная программа создания 19 таких кластеров по всей стране. МЭТП подобрало 3400 МСП и 180 университетов для участия в формировании региональных информационных сетей для сбора и распространения информации, предназначенной предпринимателям, исследовательским центрам, местным администрациям  и правительству страны. Это поддержит создание новых МСП, ускорит обмен технологиями  и стимулирует развитие региональной экономики.

Усиление конкурентоспособности Японской промышленности на мировых рынках предусматривает следующие 6 важнейших стратегических направлений: 

Направление I. Всемерное развитие технологических инноваций предусматривает:

· Разработку 3-5 летнего плана для энергичного проникновения на рынки и в сферы высокотехнологичного производства (охрана окружающей среды и энергетика; средства и системы широкополосной коммуникации и ИТ; медицина, здравоохранение и биотехнологии; нанотехнологии и технологии новых материалов);

·  Ускорение коммерциализации передовых НИОКР путём новых программ финансирования, обеспечивающих преемственность между стадией исследований и этапом последующей разработки рыночного продукта.

· Кардинальное улучшение и облегчение налогообложения для НИОКР в т.ч.: исключение из налогообложения сумм, затрачиваемых на НИОКР; ускоренное списание инвестиций на НИОКР и льготное налогообложение НИОКР, проводимых совместно с университетами.

·  Усиление защиты прав интеллектуальной собственности  и принятие комплекса нормативных рекомендаций по обеспечению сохранности коммерческих секретов, осуществить правовое обеспечение соблюдения коммерческих тайн и усилить борьбу с их нарушителями. Сократить сроки процедур патентования. Учредить орган для рассмотрения дел о производстве подделок в других странах с участием представителей государства и предпринимателей.

·  Особое внимание уделять созданию новых МСП и предприятий ориентированных на инновационную деятельность в соответствии с приоритетными направлениями научно-технологического развития. Для этого будут значительно повышены верхние пределы предоставляемых кредитов, увеличена финансовая помощь, предоставляемая для обучения персонала и технического консультирования. Кроме того, предоставляемые налоговые льготы стимулируют создание совместных инновационных предприятий на базе университетов и НИИ. Принимаемые меры позволят в ближайшее пятилетие увеличить в 2 раза число вновь создаваемых высокотехнологичных предприятий.

Направление II. Ускорение корпоративной реструктуризации  предусматривает:

· Проведение ускоренной реструктуризации предприятий и отраслей промышленности начиная с 2002 г. на основе расширения и усиления чрезвычайных законодательных мер, способствующих оживлению промышленности. Разукрупнение сверхмощных предприятий и реорганизация корпораций будет осуществляться посредством принудительной продажи крупных блоков акций другим компаниям или распродажей акций на открытых торгах и выделением малых и средних дочерних венчурных предприятий. Для этого осуществляется  налоговое стимулирование и принимаются меры финансового воздействия, а также вводятся дополнения в «Закон о коммерческой деятельности» и принимаются меры по регулированию занятости на предприятиях. Ужесточаются правила по исключению предприятий из реестра участников фондового рынка (с целью оздоровления рынка капиталов и для достижения коренных улучшений в системе управления предприятиями). Увеличивается открытость работы «Комиссии по справедливой торговле» для получения информации о решениях по причинам и результатам корпоративных слияний.

·  Устанавливать налоговые льготы, стимулирующие увеличение инвестиций в ИТ, что будет способствовать  реформированию корпораций и повышению эффективности работы различных структур в сфере здравоохранения, энергетики и в товаропроводящих сетях. Намечено преобразование и совершенствование производственных межфирменных связей на основе ИТ, в частности путём оптимизации управленческих структур .

·  Развивать систему поощрения возрастающего мастерства управленцев и руководителей компаний, которые успешно распространяю новейшие методы и модели управления бизнесом  и таким путём способствуют ускорению процессов реструктурирования корпораций.

·  Осуществлять совершенствование и оптимизацию местных систем управления энергетической, коммуникационной и товаропроводящей инфраструктур.

Направление III. Увеличение мобильности трудовых ресурсов и занятости в сфере услуг предусматривает:
·  Улучшение качества человеческих ресурсов  и оптимизация их размещения путём увеличения их мобильности и увеличения гибкости рынка труда. Большое внимание будет уделено улучшению и развитию инфраструктуры переквалификации и повторного обучения работников путём предоставления стипендий студентам и обучающимся работникам, а также созданием системы учебных центров по краткосрочному практическому обучению и переподготовке.

·  Для стимулирования деятельности выдающихся индивидуальных предпринимателей намечено создание специальной инфраструктуры их поддержки, системы экономического страхования, а также предоставление им налоговых льгот и преференций. Для обеспечения их экономической устойчивости будет расширен перечень неприкосновенных видов собственности, не подлежащих распродаже путем внесения изменений в законодательство по банкротству. Намечено создать общенациональную программу по взаимно удовлетворяющему поиску и подбору предпринимателей, частных и институциональных инвесторов. Будут разработаны меры по снижению рисков и возмещению рисковых  убытков. Намечено ускорить до 1-2 дней регистрацию новых индивидуальных предприятий.

·  Для роста эффективности и развития сферы услуг ( в области ухода за престарелыми, в уходе за детьми и их воспитанием, во франчайзинге, в создании информационных продуктов, в туризме и т.д.) намечена разработка специальной программы мероприятий стимулирующих деятельность МСП в этом направлении.

·  Правительство будет поддерживать  инициативы по созданию «электронного правительства» на национальном и местном уровнях. К концу 2003г. намечено  плановое сокращение административных процедур и снижение их стоимости. Будет разработан комплекс специальных задач по передаче некоторых служебных функций региональных административных служб в ведение частного сектора и  предоставлены возможности по приватизации местных государственных служб.

Направление IV. Привлечение иностранных инвестиций и талантливых специалистов из других стран предусматривает:

· Проведение налоговой реформы и введение системы консолидированных налоговых платежей, сопоставимых с общепринятыми международными стандартами, при одновременном снижении уровней общих корпоративных и местных налогов. 

· Создание условий для  стимулирования прямых иностранных инвестиций являющихся катализатором структурных реформ. Намечен ряд мер по  облегчению зарубежным партнёрам процедур, связанных с проведением внутри страны операции слияния и поглощения различных компаний путём разрешения дочерним предприятиям действовать от лица держателя акций основной компании. При этом будет обеспечен полный пакет услуг для размещения в стране прямых иностранных инвестиций, включая встречи с ведущими специалистами по иностранным инвестициям.

· Начал реализовываться с 2003 г. 3-х летний план по привлечению в Японию талантливых иностранных специалистов, предусматривающий упрощение и ускорение получения въездных виз для них. Разработаны программы предоставления стипендий для талантливых иностранных студентов. Улучшены условия проживания и обучения для иностранных работников и членов их семей. Введена практика заключения двухсторонних соглашений с иностранными работниками о предоставлении им пособий в двойном размере.

Направление V. Повышение устойчивости предприятий сектора МСП и развитие систем экономической безопасности предпринимательства является одним из важнейших направлений государственной экономической политики. Для усиления финансовой поддержки сектора МСП и для создания системы экономической безопасности предприятий сектора МСП были предприняты меры по усилению общенациональной системы предоставления кредитных гарантий для МСП со стороны частных кредитно-финансовых институтов. Для финансового обеспечения сети экономической безопасности МСП потребуется не менее ¥2,4 трлн., которые будут использоваться для предоставления кредитов и гарантий. Кроме того, будут смягчены критерии для МСП, изыскивающих финансовую помощь от системы экономической безопасности предпринимательства. Это позволит расширить масштабы помощи предприятиям сектора МСП. 

Направление VI. Создание новых широкомасштабных рынков для эпохи 21 века предусматривает разработку национальной стратеги по следующим  направлениям:

· Охрана окружающей среды и энергетика; цифровая электронная бытовая техника и аппаратура, широкополосная коммуникационная техника и ИТ (это позволит превратить Японию в мировой центр электроники и ИТ инноваций); медицина, здравоохранение и биотехнологии; нанотехнологии и производство материалов для вышеназванных направлений.

· Создание в кратчайшие сроки «Восточно-Азиатской зоны свободного предпринимательства»

 Предпринятые Японским правительством меры позволили уже в 2003 г. преодолеть спад в экономике, повысить устойчивость предприятий сектора МСП и начать эффективную борьбу по созданию новых товаров и услуг, обеспечивающих лидерство на отдельных сегментах мирового рынка.







































� Более подробно смотри : � HYPERLINK "http://www.opic.gov/" ��http://www.opic.gov/� 


� The Small Business Export Enhancement Act of 1980.


� Подробный перечень смотри на сайте � HYPERLINK "http://www.sba.gov/oit/info/links.html" ��http://www.sba.gov/oit/info/links.html�





� Более подробно смотри : � HYPERLINK "http://www.buyusa.gov/matchmaking/us_intro.html" ��http://www.buyusa.gov/matchmaking/us_intro.html� 


� Более подробно смотри : � HYPERLINK "http://www.opic.gov/" ��http://www.opic.gov/� 
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